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AUNITE

专用术语

AUNIT ⼀ 平��其合作�司使用的�块链认证，用来购买合作企业提供的�品和服

务项目 。该认证可�通过 ��品和服务项目提供�进行���易。在�块链发行时，该

认证价为0 .1美元。

AutoToken（代币）一� 的�用币，其�1美元等价。 

Autobonus 一给�司提供的移动�应用，其中�括了一��和给消费者的伙伴关�协

�。应用是一�可�用来���的消费者、�加老顾�粘性的便捷��的工�。

一�支付�统、�现服务项目和合作�程等�点�于一�

的自动�的平�。

�户一普通用户、合伙人和其他对该平�功�有潜在需求的人士。

美丽�健�研��一个��的项目，�有爱美的和渴�健�的用户都可�购买该产品。

该项目提供了平�中��百分�的�现。

Corporate University（企业大学） 一在�司精��运营的���训和指导。�别设�

了一�列的�训�程用来教��有的项目��者。 

VIP俱乐� 、�资、地产 一个对不动产（�括�成的和在�的）进行�资的众筹平�。�的

实�有赖于消费者的合作。该俱乐���对俄罗斯联邦和其他���域的�地产进行�资

（如��、克里米亚）。

Cashback service（�现服务项目）一为了��用户并�加他们的用户粘性而设�的�现

机制，�据购买决��现额�。

�现分配�统一 平�中预�了�现分配�统。�据合作企业的等级和用户不同的权�

（普通用户、合伙人、VIP合伙人），�统预设了�现的额�和�例，�一个��者都��据

这些获得�现奖励。�体的用户等级和对应的分成�例已在�网的个人账户中给�。

（�易）平�一 �司�使用的网�和移动�应用。该�易平�已经�够运行��功�：

折扣�统、支付�统、�训功�、�合伙人权�的开户功�，���有��的项目。

�司一 成员�组成的�人组织。

�惠政策一折扣、�现、专用�款、�训、技术支�和分利的机�。

普通用户一在 �网�费注册的普通用户�获得��权�。普通用户�受较�的�惠，

并获得一个�请�用户注册的�请链�。

��者一使用 平�的用户（�括普通用户、合伙人、VIP合伙人、企业主和其他��司

��相关者）

合伙人一次性支付100美金�门费用的用户。合伙人可�得��有的平��惠政策，�括更

�额�的�现和����员制�的机�。
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VIP合伙人一次性支付了800美元额��门费用的合伙人。VIP合伙人拥有全平���的

�惠等级，�括��的�现额�、顶级的�训和服务项目项目、更多的�资机�，并可�

��VIP合伙人专属项目。

用户权�一�受 平��机和�惠的用户等级。

�加权�一在 平�中获得更多的�机和�惠。用户可�随时通过支付费用来�加自己

的用户权�。

合伙人制�一�司和合伙人�间销�产品或提供服务项目的营销��。�可�使合伙人

减����终购买者的成本。合伙人制��对��的支付�易进行一些调整，并且�在

�网上创�属于你的个人账�。
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2014年，一群志同道合的朋友许�了�心壮志，他们要�

提货价为顾�提供�好的产品和服务项目，让顾�的生活

�来��富和便捷。 �司应愿而生，�司基于众筹分

摊的理�来节���购物的预算。该网�已��

aunite.com

逐渐的，�司发�了众多提供�惠的供应�和�受�惠的

用户。在过�的三年中，超过 70,000人���了�司理�

的�行中。有超过600,000的用户和12,000�企业成为了

的合伙人，并承诺提供折扣和�价给其他�员。

为了使用的便利，�司开发并上线了移动�应用。

分级的�员制�保证了更��的发�速�，�司�极小的

�告预算�在俄罗斯和独联体的250个城��得了发�。

�的技术�向需要�的�业发�模式，�其是对于作为支

付�统的平�而�。我们用三年的时间证明了技术的有�

性。事实上，�司发�的�一阶�已经�然�过。 并

不是一个�创的�司，而是正野心勃勃的�备在更多的国

�发�。

�司已���的支付�式统一�用�块链技术，使用

AUNIT 这一�司开发的加�货币。这�共识结算�统提

供给注册用户更加�明和�全的�易过程，��了�统的

中心�和用户对于�司的�赖性，并加快了发�的速�、

�加了加�平�的企业的营业额。

平�

是一个�支付�统、�现服务项目和合伙人机制这些���

性结合在一起的自动�平�。

5
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销�的难题

1

2

3

4

当��希�成�一个�户的时候，消费者自己往往想更加节�自己的开支。在这样的情况

�，����消费者�在了对�侧。消费者极力的想要�价买�，而��则希��加纯利，

并获得同行业的竞争�势。现有的�现服务项目和众筹服务项目�分的�决了这个问题。

但是这些只是双�各自��的妥协，而现代技术除了给予顾�合�的折扣、使��获得�

的顾���，还给双�带来了更多的好处。

�现服务项目使得顾�有机�从购买中获得�惠，并且�够�据�请�统的分级从中获

利。而在领头羊们提供这项服务项目�前，用户并不�通过�约别人来获得利�，用户的

�量只�服务项目的提供者的利���相关，而�用户�关，这样使得用户��了��感

�归属感。

现存的大多��现服务项目都�注�力�在了在线�城上面。这�产生了一�的局�性，

使得线��易的双�得不��线上消费时那样的获利。

近来，许多合伙人制�都�网络营销相关联，运用MLM（多层次�息网络营销）的众多�

司在�场中使用了一�列���线行为，�括侵略性行销、�制���告、供应�质量��

未经认证的产品等，这样的�式损�了自�的名�的同时，也还导�其中使用的一些合理的

��和有�的促销�式失�了大众的�任。结果消费者彻�的��了�大的�惠，也让有

�力的人们对于���合伙人制�和�请制�的机�失�了�心。

5 折扣�统、�现服务项目和�惠�服务项目都有各自的运用，但是这��散的使用并不�

便用户的计算。人们苦于�有可��折扣和�现结合在一起的服务项目，也烦恼于�有一个

使用加�货币支付、�够获得存款利息的支付�统。

8

7

�额的营销成本使得�业主体�提�他们�品或服务项目的价格。��加一环中间�，都

��加�场的成本。现代技术明明可���小成本����的�户，然而��人问津。尽�

��经济一�在飞速发�，然而运用技术的�力�并�有太大的提�。

��希��够满足消费者���现的欲�，而不是通过消费和回报计划。然而他们��一

��够满足需求并����户的有�的工�。

6 �等级的�户��，�现服务项目只是作为销��和消费者�间沟通的中介，这个层级的

服务项目并不�给双�带来利�，这样�使得人们倾向于选择购买更�级别的�员，�获

得更大的折扣。
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�决��

什么是

迄�为止， 是：

是一个�支付�统、�现服务项目和合伙人机制这些���性结合在一起的自动�平

�。目前平�已经可��决众多的难题。�块链的技术也��把平�带�一个全�的��，

大���获得更多更�的挑战和更加有�地�决现有问题。

7
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俄罗斯和独联体国�中�大的�现服务�一

独�的�员机制

支付�统：

超过12,000个组织为平�用户提供折扣;

目前在俄罗斯和独联体国�的12 000多�线���提供�现服务;

650多�网上��的�现;

移动通�服务，保险，�律服务，��等的�现;

�一拥有自己的支付�统的�现服务

可�通过�约来获得��请人的消费提成;

���业企业，并从企业的销�额中获得利息;

转变�心�业模式，从此不再需要大额的金��资;

合伙人制�和�员制�提供了分级�荐�统，九�不同的分利�式任君选择。

支付�统已实�：

 • 通过����钱�支付各��品和服务;

 • �� 项目;

 • ���员计划和状态升级的奖励;

�俄罗斯�大的银行�一阿尔�银行合作发行联名�

Aunite Group 
Aunite Group 
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如何使用

对于消费者而�： 对于��而�：

消费者可�在�统中�费注册使用�有有�的折扣、促

销和减价。

一个在 平��费注册的企业用户��获得�来

�多消费者的关注。

注册�后，消费者�可向朋友发送�请链�。通过�请

链�注册的朋友也可�受合�的�惠。

注册后，��的供应（�品或者服务项目）���加

�折扣�统中。�现的�例�在��� 平�的协

议中说明，并�据其由��进行支付。

消费者可�使用该平�支付超过20,000��品或服务

项目（�括缴税、归还�用�、移动网络付费、电视�

�费用、宽带网络费用、缴纳罚款、提现服务项目、转

账服务项目等），平���的项目活动和提升用户合作

权�。

��的员工也可�注册�的账�，这些账����

据��在�请�统的等级�注册。���在�约人

消费时�据�现分配�统获得一��例的�现。

消费者可�从��的�式中任�选择，一键给账户�

值，简单便捷：从���，通过结算账户的银行�获�，

也可�通过�司对�账户转移加�货币。

��可��受�大的折扣购买并使用付费服务项

目，�括：

 • �告营销、网络营销、SMM（��媒体营销）; 

• ����在平�的�殊��（头� 、�荐栏）;

 • ��� 项目; 

 • 创�网�和移动�应用。

消费者�从��约人的消费中获得一��例的�现，当

然他的�荐人也�获得一�分。 企业用户需要��Autobonus程�，程��自动识

别并维护用户的购买记录。

消费者可��任何他们�便的�式�储存的虚拟货币

兑现。 企业用户需要�据协议中规�支付�有用户�

现金额。

1 1

2 2

3 3
4 4
5 5

6 6
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平�的�点（为什么选择）

对于消费者而�： 对于��而�：

不仅�够���的价格获得�富的�品和�质的服务

项目，并且还�通过�请机制获利；

合�的折扣��来来自全球各地的积极的消费者；

提�自己的�统权��合伙人等级或VIP合伙人等级，

大大提�自己的��；

应用�费使用；Autobonus（该应用可��加用户忠

诚�，并提供了相关货币）；

��可�通过�约链��请用户注册，并从他们和

他们�荐的九级要约人中的消费中获得不同�例的

�现，�是他们�了竞争对手那里进行了消费；

注册�用的员工�理和�励�统；

大规模订单处理�力；

��更多��户的�力；

�告费用的节�。

升级�合伙人�可�受合伙人制�。

�费�产品��并�示在网�上（�个月有45,000用

户进行浏览）；

使用平���资产支付�品和服务项目�再�一�折扣。 �费呈现在移动�应用上（�个月有1,000的�载量）；

9
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�此，�上�提�的行业问题都已经得��决。在这里，

消费者和��都各得其�。除了共同的��，各自也保证了

拥有更多的机�。用户���合伙人机制，��属于他们

的项目；基于大量的使用基础，线上线�的��都可�

提�顾�的�量，并通过�约�加��。�块链技术的应

用还保证了�易的�明性和�全性，并且证��易中使用

AUNIT。
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基于�块链技术

�块链技术的使用是�技术范式�，平�面向未来发�的

�关重要的一�。

�中心�存储保证了在其中一

个服务项目�连�失败时的�

有�据的�全。

在全球的任�地点对任�货币

进行简单便利的兑换。

�绝电脑黑��热�的未经授

权的访问和��。由于�统是

�中心�的，�使�黑�黑掉，

他们也��对�统造成损�，

独�的���统。

平���保证一�运营，�使起

�的�律主体消失，由于�中心

�独�性，�统也�一�存在，

用户不�丢失他们在平�中储

存的资产。毕��中心�的�统

中的资产�从寻找。

�中�的�决��但是�有服

务项目�同�的难题。

10
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技术栈

Ethereum（�太�）

该代币是一�基于Ethereum（�太�）ERC20 Token 标�

的代币，�实现了技术规范、�火墙算�、和自动�销�功

�，���已有支付�统的��。AutoToken�AUNIT

�统中的 不同，AUNIT用于�汇�易中。AutoToken 则用

来维�用户的平衡，并且在�值 前保�不变 。你

可�用AutoToken来�值

11
AUNITE
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主要的�决��

Graphene（石�烯）

AUNIT�决��在已存的�块链平�Graphene上��起来，该平�又��做

BitShares2 .0（���2 .0）。

技术��来说，该�决��继承了�有的基础架构和功�，这些在�统开发的�期是对

�屏蔽了的。

该�决��使用了一�经典的�块链技术一DPoS（授权�权证明）共识机制。该机制保证

了矿场�够��速生成�易�息并创�块，同时还���速进行�据同�。

�块链�统使用 作为自己的币

�，�可�进一��分为105个子单元。

�许多其他�块链相同，基础的单元从BitShares（���）

中继承而来，并且�括了一些属性作为单元的值。这些值

货币

网络中的代�工作�括���易�息，把�易�

息��块，给块签名和把块传输�网络中。网络��（委

员�设�）�终决�代��从�权中获得多�报酬。

代�

�统元�

可���块链的记录翻译，并且�够通过�钥算�一椭圆

曲线算�secp256k1来创造电子签名，用�保护�息。

币是 �块链的本�币，可�在证��易中使用�

需额�的手续费用，��AU币汇�由汇�决�，并且有�

场波动。

委员�是 网络的行政机关。委员�可�提���

�见，�如�变块的生成速�，�变给代�的奖励等。

委员�

�统的�块通过�权�有者�选来生成。�权�有者�

��票选�代�或者委员�中的成员作为见证人，当然你

也可��票支�其他人的��。同时，�权�有者也可�

�票给其他的�有者。

�票

AUNITAUNIT

AUNIT

AUNIT

AUNIT

AUNIT
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如同其他的加�货币一样，AUNIT �据存储在一个�一

个的由�据块组成的�据链中。

�一个�整的�块链节点都存储了一个�整的块链，�可

�验证�有记录的��性并释��的块。

�一个块都由如��息组成：

 • 前一个块的���;

 • �据和时间;

 • 隐�的哈希关键�;

 • 上一个块的关键�;

 • 一�列�易动作;

 • 块生成者的签名。

如何决�一个块是否变为不可�（的状态）：

选择代�的�量N，���后�签名的块。块的不可�性

由�后�随的块的�量决�。如果后面块的�量大于等于

N的66%，那么该块则变为不可�。假设我们仅有17个代

�，并且�间�3�进行一次块的证明，那么平�用时为34

（3*17*66%）�。

如果我们101个代�，同样快的证明间�为3�一次，那么一

个块变为不可�的平�用时为3 .3分钟。

理�了这��量标���够��对网络故�和代�的�

同��的误�。

在�后一次�认�前保��受�易的状态�给用户带来

额�的风险。

�块链 继承了BitShares的结构中，并运用了其中

操作的��。

����为一个操作：

 • 金钱�易;

 • 代�的�票选举;

 • 委员�成员（委托人）的�票选举等。

在�义了操作�后，“�易列�”�创��来，并在列�上

�加“�易”。

�易�括了：

 • �止日期;

 • 块的�码��;

 • 块的前缀��;

 • 扩�;

 • �一个操作的签名�合 .

�块链通过点对点网络在�界形成了分布式的�据库。

该网络由开�节点、�有节点��用来连�点对点网络的

�子节点组成。任何人都可�从任何已知的节点中��据

同���块链中。

一旦节点��据同��了点对点的网络中，���开���

�创�的块来帮助其他节点在�界网络中同�这些�息。

为了�小�网络的传�时间，�于不同地理��的两个节

点间的�相ping的�续时间不�超过250��。

为了��节点间传送的�迟，连�一旦成�，�据的�受

和检�����开�。

�据存储 永久性�易

�易

P2P网络（点对点网络）

架构

AUNIT
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共识机制是由大众不�的�选择合理的�值。这��有人

��达成共识的�择过程要求�有人�终得�一个答�，

当然这个答�并不是各自�倾向的选择。Bitcoins（��

币）�是运用了该机制的�一个�统。�基于网络技术和

点对点的网络，运用了这��中心�的机制来保证资产的

电子�易更加快捷有�。PoW（工作量证明�统）的结构

更加�并支撑了那些在网络中��相�陌生人的人们对于

��币的�任程�。

为了在分布式的共识决策过程中找�一个更加有�的�

决��， 从 BitShares（���）继承并使用了

DPoS（��授权证明机制）。DPoS尝试��决Bitcoin（

��币）�统、Peerkoin（点点币）�统和NXT的PoF（权

�证明�统）�间�现的问题。为了补偿中心�的负面�

响，�谓的“科技�主”层走向了应用。

从历史��来看，这项技术�然��做DPoS，尽�

BitSsares1 .0�本中��他“delegates”（代�机制），并在

当前的�本中��其为“witnesses”（见证人）。

在DPoS机制中，有一组�目为N的见证人（�前��为代

�）为块签名，并从进行�易的网络用户那里�受他们的

�票。多亏了�中心�的�票�式，DPoS�其他类�的

�统更加的�主 。为了消除人们的戒心，DPoS设�了��

的�全措�来�保�全网�任的代���平�正的在块

上签名。

除此��，�一个�签名过的块还要�认一��的前一个

块是否��任的节点�签名。DPoS机制在�认�不�任

的节点�验�易�息�前都不需要等�。

共识机制

这减�了�认的次�从而提�了�易的速� 。由于见证人

都是为网络��任的可�人选，签名块过程的速��不�

由于人为��而��� 。对�PoW和PoS�统，DPoS�在

单个块中��更多的�易�息。

�中�在DPoS中不可��，但是这中�中�是受�的过

程（�网络�制）。不同于其他加�货币网络的��思想，

在DPoS�统中，�一个�户�都�决����任的人选 。

�此，��了谁资源多谁老大的情况。DPoS给予在保证一

�程�的�中心�的同时，也给网络带来了中心�的�点。

除此��，一旦当见证人从���有者手中获得�票支�，

并且加��了�目为N的见证人组，见证人���选��

块的生产过程中了。�此，他的权力�其他的积极的见证

人相同。�统���平的选举�制，��理�当然，�个人

都有机��用户群体选为代�（见证人）。

应该指�的是DPoS�荐使用1–2个块来�认而BitCoin则

使用6个。

如�几点保证了DPoS分��的更加的�全：

当一个分�产生的时候，�乎�有的见证人都在见证并处

理你的�易。结果�是，你的�易独占了整个�统，并且�

一次的见证也更倾向于��你的�易。见证人�矿工获得

了更多的�任。

DPoS正常运转的时候，见证人必须100%��。如果��

�量�于100%，那么有可�是见证人�线并�有在生成

块，而不是�为他�生成分��了。

AUNIT
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在美国，�现服务项目已经成为了普通消费者生活中必

不可�的一�分。�现服务项目可�帮助他们一年中节�

1000美元��更多。Forbes（�布斯）作者Rob Berger在

他2016年发�了一�关于提供�现服务项目的�用�的�

�中指�：两年间，他从Citi Double Cash Card（��DC

�用�）中获得的�现金额�达3,404 .36美元***。

*《2015�现行业报告》

**《�现现状报告》

***《��的�现�用�（�据消费者报告）》

�场

�据《�现行业报告》*，2015年全�界�现�场�达800亿美元。

�据RetailMeNot 的研�《�现现状报告》**：1000名用户中有超

过三分�一的用户愿�为了�现服务项目而在�的��购物。

15
AUNITE

�现服务项目�场�况
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�界上提供�现服务项目的各行业领头羊（2014年销�额）：

 • 美国

          Market America (销�额 — 6 .49亿美元),

          RetailMeNot (2 .647亿美元);

          Shopathome .com (7590万美元),

          Swagbucks (3000万美元);

 • 英国

          Quidco (12 .2亿美元)

          TopCashback;

 • 日本

          Rakuten (56 .6亿美元);

 • ��

          Flipkart (40亿美元),

          Snapdeal (20亿美元),

          Jabong (1 .27亿美元);

 • 韩国

          OK Cashbag (15 .4亿美元),

          Coupang (3 .290亿美元),

          Wemakeprice (1 .697亿美元);

 • �加坡

          Lazada (3 .84亿美元);

 • �洲

          �国 — Ladenzeile (1 .815亿美元),

          ��� — Beruby (2200万美元),

          �国 — iGraal (1,500万美元);

 • �丁美洲

          Linio (1 .392亿美元);

 • 中国

          VIP .com (37 .7亿美元),

          Geihui .com (5760万美元)**** .

**** Cashback Industry: Where’s the Money?
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俄罗斯�贷机构有211,374个，2016年�量�长了16%。2016年有1960万人�个

月都�支付��一次网络�易，其中有890万人使用银行�支付。

过�十年电子�务�场飞速发�，�现超�了银行业形成了一个独�的�业。

�现服务项目现在�来普�。

�据2016年Statista .com发布的消息，全球电子�务���场年利润1 .86万亿

美元，并且��在2021年�达�4 .479万亿美元 。�电子�务�场一起协同发�

的便是��全球的�现行业*****。在俄罗斯，电子�场的�变对�现服务项目

�场产生了�有力的冲击。

�据俄罗斯AITC组织的发�，俄罗斯电��场的�场量�在2017年上半年�

加22%，�利5000亿卢币。并且该�场还�不�的继续成长。AITC预测2017年

�电��场的�场量��破1 .1万亿卢币。�此，�据AITC的�据显示，�联网

购买�品服务项目�占俄罗斯电子经济的36%。随�电��场的�荣�长，俄

罗斯的�现用户也�达�几乎�个月500,000人。

***** 2014年�2021年的�界��电�销量（�美国十亿美元为单�）

****** 俄罗斯�联网销��场研�。2017年上半年情报。
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��，�不多已经存在100��现服务项目。�虑�消费者的�量、销�额和使

用人�，2017年的�场�头，�LetyShops、ePN、Megabonnus和Kopikot，都

提供了�现服务项目。

LetyShop的网络合作伙伴�括了1,091���，�个月营业额2,000万美

元。Megabonus .com给他的160�合作��贡�了1,700美元的月营业额 。�个

月，大约有 150万��品是�为LetyShop的�现服务项目而�人选择购买；同

样的，135万��品通过Megabonus .com�卖 。由于��销�额剧�，�达40%

的�现提供给了消费者。�如，Megabonus .com的重�用户�年成�1,000次，

获得了�达100,000美元的�现。

�现用户的�量（�百万计）



19
AUNITE

�开�，�现�业只是在电��场中的一个预想的�

�。2014年日本�司Rakuten���购�现服务项目提供

�Ebates .com的时候，�的�价��了4%，评估师预测这

是一个�购失败�例。然而，时间�显示�专�的预测�

事实相�。�止�2015年�二季�，通过Ebates .com销�

的�品达�了一百万美元。2017年年中，这个��翻了一�

达�了232万美元。

俄罗斯的�现服务项目

LetyShops

顾� (万人) 400

1 156

促销代码

（Lety码） 注

册后�受七�

�费使用账户

有

Paypal,

QIWI钱�, 

WebMoney钱�,

Visa/Mastercard, 

手机支付,

Yandex钱�

Paypal,

QIWI钱�, 

WebMoney钱�,

Visa/Mastercard, 

手机支付,

Yandex钱�

Paypal,

QIWI钱�, 

WebMoney钱�,

Visa/Mastercard, 

手机支付,

Yandex钱�

Paypal,

QIWI钱�, 

WebMoney钱�,

Visa/Mastercard, 

手机支付,

Yandex钱�

10美金起 10美金起 0 .2美金起 1 .5美金起 0 .02美金起

380

1 256

注册��100卢

币奖金

注册用户缴纳200

卢币获得40卢币

�现

Paypal,

WebMoney钱�,

Visa/Mastercard, 

手机支付,

Yandex钱�

150

19

在EPN�现中使

用的AliExpress

�现促销码

你�获得受�人

获得的�现总�

的10%

100

334

�有

��请一人，你都

�在�个月�获

得50%的�现

60多

12 650

计划

�据九级�员制

�，��请一人�

�可�获得90%的

�现。

���量

签约奖金

合伙人制�

提现�式

�小提现金额

Kopikot MegaBonus Aunite GroupePN Cashback

�有上述�据都指�了�界上的或者说是俄罗斯的�现

服务项目�场前�十分诱人。平�不只提供单纯的�

现服务项目，并且还�支付�统和�员制�一起结合。在

这一点上，Aunite Group 相对于其他俄罗斯现有的�场领头羊们，

极�竞争性。
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全球�现服务项目

eBates .com

1 800

PayPal,

支票

0 .01美金起 10美金起 0 .01美金起 20美金起 0 .02美金起

Amazon Gift Card,

American Express,

PayPal,

银行转账

PayPal,

支票

Paypal,

QIWI钱�,

WebMoney钱�,

Visa/Mastercard,

手机支付,

Yandex钱�

2 500

注册��5美金

奖金

注册��10美

金奖金

PayPal,

支票

3 500

�有

3 284

满金额获得5美
金奖金

12 650

计划

���量

签约奖金

提现�式

�小提现金额

ExtraBux ShopAtHomeTopCashback Aunite Group
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SWOT分析�
��据��环�和��环�，把平�的���势、�势和

��的机�、�胁在��中�示�来 。

分级的�员制�

�员基础和他们的�铺

�线��铺的合作

电��场发�

顾�使用�现服务项目的较�潜力

主�的行业�领者都有稳�的平稳的计划

受众对已有服务项目的获知�失

��支��司营销的�资

网�、周报和SMM需要更�并形成常规�

���的�员和�铺速�较慢

�行业�领者相��员网络规模较小

小连锁�

�司�前�是传销�司

�场认知��

�场竞争�烈

存在其他全国�司

��环�

21
AUNITE
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在�现服务项目�

场中的�点

相对于其他行业主�产品， 主要有三个�势。

十佳服务项目提供�都只使用单级�荐�统。�他

们不同的是，我们的�员�统拥有更多购买的�惠

机�。你还�通过九级�荐制�赚钱（举例，你�请

了一个朋友，他�请了他的众多朋友，这些朋友又�

其他的十佳服务项目提供�只提供线上�易�现，

而�们�间的�别�在于同样�品�现的�例不同。

而我们在主�在线�城和�大的在线�城提供行业

��的�现�例。

��还未有�现服务项目平�发布自己的货币应用

于消费。但是在我们的平�，你可�使用平�货币购

买超过20,000�类型的�品或服务项目，�括蜂窝

通�，��网络，电视，缴税、�用事业、虚拟�戏，

储�和�用�还账，银行转账，电子钱��值、保险、

1. 分级�荐�统

2. 线��易�现

3. 平�货币

22
AUNITE

请朋友，都算作你�请了他们）。你��从这些受�

人的购买中获得奖励。这�是 与其他⼤型返现
服务项目提供�和�品�服务项目���的主��

荐�统的��本的�别。

同时，我们的平�也给大量的俄罗斯线��铺提供

�现服务项目。平��盖了俄罗斯�附近国�的超

过12,000�线��铺，并且保证�正�价。我们还为

线���提供移动�应用AutoBonus�便于消费者

线�体验�正的�现而不是单纯的折扣�惠。

��等。节��来的资产和在购买或�请机制中获

得的奖励金可�用于�的消费，�如说购买我们的

�员，升级您的�员权��获得 项目提供的更好

的服务项目。

Aunite Group

Aunite Group

Aunite Group

Aunite Group



23
AUNITE

�块链�现�场�况

�块链�现�场的分析显示�可�现的折扣服务项目的�量�常�，�有的这

些服务项目提供�都只�在金���阶�或者�级发�阶�。

基本上来说，�现机制通过�块链支付�统实现，并支�VISA和其他基础的支

付平�。给�户的�现只�用于平���的支付。

另一类加��现服务项目是�据某一�机而开设的，他们只提供某一个领域的

服务项目�如说车辆保险或者��业等。

我们提供�富的服务项目，拥有基于�块链技术的支付平�的�易�统，��

Bitlle和Pluscoin那样在证��场拥有自己的货币�易。而这两�俄罗斯创业�

司，一个尚未有成品（Bitlle�在测试模式），另一个�未开发移动�应用（DS 

PlUS还�有�体的提�）。

已有的�决��有�多�点：

供应��量�。平�只有1,500��铺合作，而这对

全球�场来说�乎其�。

关注点�常狭�。服务项目提供者明显的�示了他

们只想在�场中占据某一单一的�场��，尽�这�

狭�的视�对于终�用户来说�常�烦。处在这样

一个运用技术提供服务项目的时代，人们想要通过一

��式获得�多的服务项目�受。

�现服务项目的�业模式并不�括通过其他用户来

���用户来发�。�此，他们��保证他们�够通

过�请人来提�自己的�现��。

利息��。1%�2%的�现机制并不���大量用户。

只�用于在线�城的�易。

大多�项目都只是刚刚开�思�如何��合伙人制

�，��用户进��统，这样��易导�资金�口和

不稳�的�司运营�统。

大多�提供了类�服务项目的团队只是�次��消

费者服务项目。他们需要更加��的理�这个行业，

学习研��的趋势，并��一个禁得起严肃的的�

验的��的�统。

他们设计的�块链�统的架构的�性，�制了这些

服务项目项目只�许使用他们自己的加�货币，而并

�有为了�户的利�而做�调整。

现存的�现服务项目功�单一，而且不提供额�的

服务项目，也�有给用户的奖励机制（Pluscoin只有“

�请朋友”和彩票的功�）。
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在基于�块链技术的

�现平��场中的�势

相对庞大并且一�在�长的活跃�员，线上和线�的

�铺和多样的服务项目提供�：

 • 超过12,000�组织提供折扣给平�用户;

 • 俄罗斯和独联体国�的12,000多�线��铺�

加�现; 

 • 700多�线上�城�加�现 .

�品和服务项目的�类多样：并不�只选择一�

分�品，你可�在平�上找�几乎�有的�品和服务

项目—从杂货�保险，从���洗车服务。

平�拥有独�的九级�荐�现的机制。�一个级别

都�让用户�现额�获得�加，并且�自动的从�

�请人的�易中获���。

的�现额���达平���的90%，�据供应

�的�现设�和用户的权�（普通用户，�员用户，

合伙人，VIP合伙人）。

目前大约有650,000用户在平�上注册，并且开�使

用�现、折扣和其他针对�品和服务项目的�惠。其

中有70,000多人加�了 ，�受起了额�的

服务和更�的�现�。平�已顺利运作超过3年，这

�味��承受住了时间的�验，并且获得了阶�性的

成功。由于有众多活跃用户、�好的营业额和智��

的货币�统，平�财政稳�，�有现金�口。

2014年，处于对�户的忠诚，一些领域�的专�联手

打造了，�的目标是希�平价提供�质量的�品

和服务项目。从那时起，项目开�发�，并且许多�

的专�选择加��这个不�发�的团队中来。大量

的活跃用户给�了团队足够的�息和�据�制�更

加成功的发�策略。

�成了�块链的�统保证了�易的�明，使得项目可

���于认。我们自主研发的加�货币�简�企业、

用户和平��间的财务（财政）关�。

除了获得�现，用户和的合伙人还�够获得大量

的折扣，并且有机�����司��的项目。用户可

�从�导他们如何利用平�赚钱的�训课程中受�

�多。�个加��（ 俱乐�）中的成员都�

开启属于他们自己的�业活动，我们�向他们提供

�费的�告�传工�。用户还����司的移动服务

（�括�现服务）、美丽�健�项目、�资项目，使用

移动�应用（�括�卓�和�果�）。

Aunite Group

Aunite Group

Aunite Group
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ICO(首次代币发行)

代币预�2018年一月25�开�

ICO由五个阶�组成，�括预ICO阶�。

代币和平���货币

25
AUNITE

85,982,639个AutoToken��发行。代币是随�销�的进�逐渐创造�来

的 。一个代币的价格是1 美元。�司预计发行3,000,000个��为AUNIT

的��货币单�币。在ICO的�后一轮（2018年�二季�），代币�有者可��

AutoToken�据��汇�兑换为

1 AutoToken = 10 AUNIT

AUNIT
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AUNIT的�动性由�����保：

�成为现有的支付平�的通用支付手�，

�超过600,000的用户使用，成为����力的货

币�一。

Aunite Group 机制保证了⽤户数量的稳定⾃然增长。

�月�易�量超过300,000，并且�一��长。

Aunite Group 并不是一��创�司，�是一个已经运作了大约

�年的�业组织，并且�一��速发���。

AUNIT
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代币分配��

奖励金和赏金

�司计划��70%的代币。剩�的�支付给��赏金活动

的人 、项目团队和顾问 。

奖励金可�使用AutoToken折扣购买 。销�的任何阶�使

用tokens都�有独�的折扣。有两�折扣力���采用：一

�是针对的合伙人的，另一��用于其他�有买�。

60 187 847,07 12 897 395,8

4 299 131,933

8 598 263,867

0,7 0,15 0,1

0,05
顾问

�� 赏金活动 团队
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AutoToken分配图�显示15%的代币�分配给活动��者。Aunite Group 项目的多级合

伙人网络中�应用两类赏金活动中�使用的AutoTokens分配�式：

 • 普通赏金是�据销�代币总量的百分�分配; 

 • �荐赏金是 合伙人和VIP合伙人独�的��（见专用术语）。想要成为

合伙人，你需要在�司网�注册并支付对应等级的费用。

�司�发行代币总量的3%作为普通赏金。如果�达上�，��代币总额的2 .1%

��据�后�布的规则在活动��者中分配。

�据�荐赏金制�，发行代币总量的12%�� ��者中的合伙人和VIP合

伙人分走。代币���超过70,000人的�荐网络分配，一大�分人都由此

而���而来。

�荐赏金是一个在ICO（首次代币�资）和预ICO阶�，给�荐购买代币的�

荐者的奖励机制。只有 �司的合伙人和VIP合伙人（见专用术语）可���

�该机制中。想要成为 合伙人，你需要在�司网�注册并支付对应等级的

费用。

�荐人赏金制�协议

合伙人�受额�的�利：

�据ICO的当前阶�获得更�的折扣：

 • 阶�一（预ICO） 普通用户�受 20%折扣， 合伙人�受22%折扣，  VIP合伙人�受30%折扣。

 • 阶�二（ICO） 普通用户�受 15%折扣， 合伙人�受17%折扣，  VIP合伙人�受20%折扣。

 • 阶�三（ICO） 普通用户�受 10%折扣， 合伙人�受12%折扣，  VIP合伙人�受15%折扣。

 • 阶��（ICO） 普通用户�受 7%折扣， 合伙人�受8%折扣，  VIP合伙人�受10%折扣。

 • 阶�五（ICO） 普通用户�受 3%折扣， 合伙人�受4%折扣，  VIP合伙人�受5%折扣。

合伙人 (%)

等级 1 4 7

28,5 13,5 13,5 13,5 5,5 5,5 – – –

30 15 15 15 7 7 6 2,5 2,5

2 5 83 6 9

VIP合伙人 (%)

可�通过合伙人制��请�的合伙人（个人或组织注册）来获得额�的

��。奖励��据合伙人制�计算。奖励的95%可�用于购买更�的工

作权�（折扣，�现，�训课程，服务项目支�和其他提供的服务项目）。

�加赏金活动（ICO阶�一��开�）协议：只有��购买了价值 1000美

元代币的 合伙人和VIP合伙人�够��。购买代币的资金�用于如�

��示的用途：

28
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Aunite Group

Aunite Group

Aunite Group

Aunite Group

Aunite Group

Aunite Group

Aunite Group
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资金分配

�需的资金�通过ICO手�����式分配：

的基金��用于支付�统的研发，�括：

 • �线��司连��支付�统; 

 • �善AUNIT�统的支付�决�� ; 

 • 成�自己的银行（NSCA）; 

 • 在其他国��设银行分�; 

 • �善使�统在支付时�够支��有的加�

币�。

的基金��用于营销。这�括: 

 • �场分析，媒体研�;

 • 发�扩张的国��场营销策略;

 • 现有��和�有营销工�的�善，�括网

�和（项目）落地;

 • �的营销工�的研发;

 • 营销预算（网络 、电视 、电�）;

 • 顾问 、�关机构费用 。

的基金�用于技术的发�和支撑平�的运维。这�括：

 • 使用现代技术开发子项目;

 • �佣扩大技术团队;

 • �请专�和技术顾问�训;

 • 基于�群�、缩�、�块链等现代技术的整个平

�和子项目的开发和运维费用;

58% 32%

10%
 • 购买现代�性�的硬件和�们的维护、更�、维

�费用;

 • 购买或租赁办�设�（办��、办��硬件和软

件）。

29
AUNITE
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如果项目成功的获得了发�资金，那么资金��用于�述��：

营销 平�的技术开发 开发和��支付�统，��银行

（NSCA）

$50 000 000

$16 000 000 $5 000 000 $29 000 000

30
AUNITE
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发�评估

未来�年的主要目标：

� 平�的加�货币和支付�统�

��全球�品服务项目�易中。

营业额�加1,000�；

�成在Autob上使用AUNIT购买�

品和服务项目的支付�统；

�用户从600,000�加�60,000,000；

现在主要在俄罗斯联邦有150�办�

�，预计�加�1500�；

开发一个仅 可�应用的折

扣和�惠�统；

发�并提升服务项目使得国际业务

易于使用。

供应�从12,000�加�1,200,000；

�司�布发达国�；

开属于自己体�的银行（NSCA）。

Aunite Group

AUNIT
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目前�司在希��年都�稳�获得280%的营业额�幅。值得一提的是， 并�有�资

大量的现金在�场营销中。这让我们为营销预算��了�大的余地，并且�善的�场策略

让�司对于其他国�的�用户和�的合伙人更有��力。

�司��的计划是扩�消费者网络（个人用户和企业用户）并�加他们的平�消费开销。

现在�统中有600,000注册用户，�年的营业额达�830万美元。通过对近几年�据的回

顾，我们期�未来��五年�得更快的�长速�。

Aunite Group



The option to pay for education with Aunit tokens was 
enabled for the affiliate program. The “Sell Market” 
bulletin board on the aunite.com website was launched 
with the option to pay only with Aunit tokens. The 
“Wulet” application of the loyalty card exchange 
system was launched along with the option to pay for 
it with Aunit tokens having a 50% discount. Payment 
for the training courses of the "Corporate University" 
with a 50% discount was enabled with the use of Aunit 
tokens. The training system was modernized. The  
account options for users and partners were updated 
and an intuitive interface was developed. The 
corporate quest was conduced. The tourist services 
were developed and launched. The APlay game 
mechanics was launched. The payment options for 
services were expanded. The ecosystem was 
completely switched from electronic equipment to the 
AUNIT digital asset. The second round of the 
Aunit-Rally contest was launched.

A full audit of all business processes of the Group of 
companies was conducted. Work system of the 
Development Department alongside with the "Mobile 
Communications" and "Academy of Beauty and 
Health" projects was modernized. The option to pay 
for education with Aunit tokens was enabled. The 
corporate training system was updated. New tools for 
partners were launched. The Aunit Marathon along 
with partner promotion campaigns were conducted. 
The positioning strategy was changed with the 
cashback service of the “Aunite Group” becoming a 
cashback marketplace. A training course for social 
media strategies was launched.
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2014
PROJECT LAUNCH

Q1 2016

Q3 2017

1500 partners. 10 offices were set. 250 vendors 
were added.

105 offices opened. Providing discounts in 180 
cities . 8000 suppliers and 60 online stores in 
the network . Issue of 2500 co-branded dis-
count trade union cards .

A new direction was opened: the corporate 
mobile communication with the cashback paid.
-

Q1 2018
A team of experts and advisors formed. The ICO 
launched on January 25. Festive opening of the 
ICO in the MIR hall in Moscow. A large-scale 
promotion campaign for the ICO. Bounty 
program  launched and the roadshow started (14 
cities, 10 countries).

The project “Beauty and Health Academy” was 
launched.

Q1 2017

Q2 2018

Q2 2019

Q4 2018

Q4 2019

Partnership with Drift Alliance. The International 
Auto Club rebranded to the Aunite Group. 
Aunite.com domain started functioning, the Aunite 
Group trademark was registered and patented. A new 
development strategy for the Corporation was 
elaborated. A legal opinion was prepared by lawyers. 
Development of the corporation’s own crypto 
exchange service started. The server part of the 
aunite.com site was upgraded.

Aunit Token listed on the “Coin market cap”. 
Aunite.com was recognized the cashback service No 1 
in 2018 by several rating agencies. The browser 
extension launched. 715 000 000 non-distributed 
Aunit were frozen for 36500 days (100 years). A new 
banking processing developed; bank cards for the 
AutoCashBack cashback service launched. Leadership 
Council of Europe founded. More than 12000 
suppliers, 800 online stores joined the service with 
more than 1250000 users registered.

Q1 2019

Q3 2018
The proprietary blockchain DPOS> 100,000 traffic 
per second was developed and launched. Aunit 
Token was listed on the 3rd International 
Exchange. The Aunit exchange between holders 
opened. On July 22, the ICO was completed and its 
results were summarized. The forum was held in 
Moscow with 4 cars and rich prize fund being 
awarded to the ICO participants. Moscow office 
opened.

Q3 2019

Q4 2015

Q2-Q3 2016

Q4 2017
-

52 offices were set. Discounts are now provided in 
94 cities. 1400 vendors were added. 40 online shops 
joined the project. The mobile app for partners were 
launched. The first cooperation agreement with the 
trade unions of the state-run institutions was 
concluded.

Cooperation agreement with the trade unions of the 
state-run institutions in 4 macro regions of Russia 
were concluded.

More than 600 online shops were added with more 
than 600 000 users having joined the system. The 
agreement with the trade union association was 
concluded.

Q4 2016
The project “VIP-Club Investment.Real estate” 
was launched in Sochi, Russia.

Q2 2017
We’ve arranged the corporate mobile communication 
(MegaFon and Beeline) for Partners of the club. Free 
user registration on the website was enabled.

ROADMAP

The payment widget on aunite.com website was 
launched. May 16 — 23 were the celebration dates for 
the 5th anniversary of the Aunite Group Corporation, 
when the forum to honor the anni-versary was held in 
Sochi. Partnership promotion and Aunit Marathon 
campaigns summed up their results with the winners 
being awarded a car alongside with hundreds of other 
prizes. More than 1,500,000 users and 12,265 suppliers 
joined the Aunite Group Corporation. 97 offices were 
opened in 40 countries. The schedule service for 
partners was developed and launched. Aunite.com 
website as well as an intuitive user interface was 
modernized. The Aunit Rally Trader Contest was 
launched.

The use of the Aunit tokens was enabled for all affiliate 
programs. The multicurrency trading advi-sor 
BlackRockBot was launched. The Bot installer of 
robots was developed and launched. The Aunite Group 
promotional store was launched. The corporation 
participated in the forum “Block-chain life 2019”, held 
in Moscow. The new course “Financial Literacy” was 
launched. The issuing system for AutoCashBack cards 
was improved by automating the business process. The 
first Corporate tour to Turkey took place. The 3rd 
Mediterranean cruise endorsed by the company’s 
president took place with 72 participants. They visited 
Italy, Croatia, Greece and Albania. The training 
tutorials on projects and products of the corporation 
were launched. The Interregional Fo-rum in Moscow 
was held from December 9 to 15. A new mobile 
application with the Aunit wallet was launched. The 
new billing center GSM Corporation started its 
operation. The crypto trading tutorial called 
"Aunit-Box" was launched. The Premium program saw 
the light. The new corporate direction "Clothing and 
Style" with the online clothing store was opened. 
More than 2,500,000 us-ers are now registered in the 
system.

Functionality of registrations, transfers and payments 
are being implemented through the QR code. Opening 
of an official representative office in Europe. Launching 
a system of auto-recruiting new partners. 
Implementation of updated sales funnel. Launch of an 
online marketing course aimed to enhance the 
performance of personalized landing pages. Launch of 
an automated, step-by-step training system (autotest). 
Expanding payment options for services.

Q2 2020

Q1 2020

Modernization of the Academy of Beauty and Health, 
launch of a new product. Improvement of ordering and 
delivering processes through implementation of the 
one-click purchase and delivering from the central 
warehouse. Modernization of corporate mobile 
communications, introduction of new tariff options, 
connection of new mobile operators. Launch of the 
AUNIT exchange service through SellMarket. Launch 
of training courses for the Premium Program. The 
release of the sponsor robot. Participation in the forum 
"Blockchain life 2020", held in Moscow. Celebrating 
the 6th anniversary of the corporation in Turkey. 
Holding an international forum.

Expanding the product range of the Academy of 
Beauty and Health. Introduction of Corporate Mobile 
Payments with Aunit tokens. Enabling payment for the 
products of the Academy of Beauty and Health  with 
Aunit tokens. Modernization of the mobile application, 
integration with the AutoBonus and Wulet programs, 
creation of a single application.

Q4 2020

Q3 2020

Enabling payment for the BlackRockBot multicurrency 
trading adviser with Aunit tokens. Enabling rewards 
and cashbacks in the form of Aunit tokens, complete 
disconnection of the electronic ru-ble. Starting an 
online store. Connecting 15,000 subscribers to 
corporate mobile communications. Launch and 
relocation of a new main website. Holding the 4th 
cruise endorsed by the company’s president in the 
UAE. Improving the AUNIT's liquidity and 
valorization.
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Yuri Kolpakov
美丽�健�研��项目负责人

• 心理生理学�，格式塔认证理疗师EAGT，药物心理学�;

• 心理生理学中心、心理学�语�矫正机构“Alpha”创�人;

• 为�生、心理学�和语��疗��备的�训研讨课程上《脑电图学研�

指�》的作者;

• 超过五年的��门诊经验;

• 超过�年帮助口吃儿��疗经验;

• 儿�和青�年心理�疗专�。

Maksim Levashov
�联网营销专�

• 超过�年经验的�联网营销专�;

• �告专�，登录页面开发专�和网�分析专�;

• Yandex .Direct，Google Adwords（谷�关键���）和谷�分析认证

专�;

• 从�开�给20多�企业设计并实现了网�;

• 为100多个�户策划了�传活动;

• 2010年，他��了自己的网络营销机构;

• �等教�，毕业于AGU大学语���共关��（PR）。

Pavel Eliseev
营销专�

Timur Akhmedjanov
I-Link�司的创�人，WorldSkills International专

�，ACI，Cyber Russia

Sergey Sukhanov
�块链开发者，WorldSkills International专

�，ACI，Cyber Russia

• 有十年�上经验;

• 工��理硕士 — �场营销（2017）;

• 3个专业：�洲教��招�学�，俄罗斯人�大学友谊学�，城��学�

（ESIO，PFUR，CBS）

Nikita Nikitin
的副主�

• 拥有8年�理经验;

• 多�多艺，技艺�超的��者。

Aunite Group

• 企业主、创业者，�息业者和�资人;

• 18年�上的�筑业，汽车业，保险业，制造业，�饮业，IT业和网络业的

企业活动经验。

Evgeny Schelkonogov
的主�Aunite Group



顾问

Armen Gevorkyan

Alexey Puriy

Timur Tazhetdinov

Qu Wenbo

Sven Möller Daniel Ang
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