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用語 

 
アフィリエイト - IACのパートナーのクライアント 

 
アフィリエイトプログラム - IAC プラットフォーム上で製品を販売したり、サー

ビスを提供している関係会社とパートナーの間のビジネス協力の一形態。このプ

ログラムによりパートナーはバイヤーを引き付けるコストを削減できます 。 

 
Autobonus - パートナーシップを締結した企業向けモバイルアプリケーション IAC

およびその顧客との契約アプリケーションは、新規で ロイヤルな顧客 を引き付け

るための便利で効果的なツール です。 

 
AutoToken - AutoUnitの割引のためのトークン。$ 1と同等です。 

 
AutoUnit - 商品やサービスを購入するためのブロックチェーン証明書 。 IACプラ

ットフォームであり、パートナー企業によって提供されます。この 証明書は、私

たちが指示する IACと商品およびサービス供給者との間のすべての相互決済を提

供します。証明書はブロックチェーンの立ち上げ時は$ 0,1に相当します。 

 
キャッシュバックサービス - 顧客を引き付けてロイヤルティを高めるための様々

なボーナスプログラムにおける、購入に対する部分的な払い戻し。 

 
企業内大学 - IAC 企業理念では、内部研修の制度。特別に設計されたユニークな

プログラムは、 すべてのプロジェクト参加者をトレーニングするためのものです。 

 
IACクライアント - プラットフォーム機能を使用するユーザー、パートナー、または他の人。 

 
インターナショナル・オート・クラブ（IAC） - 最高の自動化プラットフォーム

であり、 支払いシステムの機能、キャッシュバックサービス、パートナーシッ

ププログラムなどがあります。 

 
参加者 - IACプラットフォームの機能を使用するユーザー（パートナー、 VIP

パートナー、事業主または法人に直接関係する他の人物）。 

 
パートナー - 入場料（1回だけ）として 100ドルの寄付を行ったユーザー パー

トナーは、すべてのプラットフォーム特権、増加したキャッシュバック、アフ

ィリエイトプログラムに参加する機会にアクセスできます。 

 
パートナーシッププログラム - 企業と企業の間のビジネス協力の一形態 製品 の 販

売 やサービス提供の パートナー。パートナーは、最終購入者を引き付けるコスト

を削減できます。パートナーシッププログラムは、特定の行動の支払いを正規化し

ています。アクセスは、IAC ウェブサイトのあなたの個人アカウントからできます。 

 
プラットフォーム - IAC株式会社の ウェブサイト とモバイルアプリケーション。プ 
ラットフォームは、割引システム、支払いシステム、トレーニングブロック、パートナー 
プログラムを使用したアカウント、すべての内部 IACプロジェクトの要素に取り組んでいます。 
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特権 -割引、キャッシュバック、排他的な用語、トレーニング、サポート、収益/

収入 チャンス。 

 
紹介 - 紹介リンクを使用して IACプラットフォームに招待されたクライアント。 
 
Referrer - 参照リンクを共有する IACのユーザーまたはパートナー。 
 
ステータス - IACプラットフォームの機会と特権へのアクセスのレベル。 
 
ステータス増加 - IACプラットフォームの追加の機会と特権へのアクセス。あなた

は 料金を支払うこと によってどの段階でもステータスを強化することができ ます。 

 
サプライヤー - IACのパートナーまたは IACの製品およびサービスを提供する企

業 、プラットフォーム 

 
美容と健康のアカデミー - ユーザーが美容と健康のために製品を購入することを可

能にする内部 IAC プロジェクト。このプロジェクトは 、IAC で最高の内部キャッ

シュバック率を 提供し ます。 
 
ユーザー - IAC の Web サイトで無料登録をしたユーザーの開始ステータス。ユー

ザーは、新しい特権を登録できる紹介リンクが使えないだけでなく、プラットフォ

ームの特権へのアクセス率も制限されてい ます。 
 
VIP-Club。投資。財産 - 「ビルドアップ」または「建設中」の不動産に対する、共同投資のためのクラウド
ファンディング・プラットフォーム 
 
それは消費者協調に基づいて実施されている。ロシア連邦とコスタリカ 地域の不

動産（ソチ、クリミア） に投資する効果的な方法 。 
 
キャッシュバック流通システム - キャッシュバックのための IAC 流通システム プ

ラットフォーム。各参加者へのキャッシュバックの金額は、パートナー 企業が 設

定したキャッシュバック割引のサイズと 参加者のステータス（ユーザー、パート

ナー、VIP パートナー） によって異なり ます。特定のレベルと分布のパーセンテ

ージは、IACウェブサイト上の個人口座に記載されています。 
 
IACコーポレーション - IACに 加盟/法人である法人/人物の合同グループ。 

 
VIPパートナー - 追加の入場料$ 800を支払ったパートナー（1回限り） 。VIPパ

ートナーは、最大レベルのプラットフォーム特権、キャッシュバックの強化、独

占的なトレーニングとサポートプログラム 、追加の投資機会、VIPパートナープ

ログラムに参加する機会に アクセスできます 。 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

4  
AutoUnit 



 

プラットフォーム 

 
 
 
 
 
 
 

IACは、支払い、キャッシュバックサービス、パートナーシップ

プログラムの最高の機能を統合した自動化プラットフォームです。 

 
 
2014年に、同種の少数の人々が、 卸売価格で 最高品質

の 商品やサービスを 提供することで、消費者の生活を

より良く、より簡単にするという素晴らしい目標を設定

しました 。同社は、予算を節約することに関連する問題

を共同で解決する、そのための人々の結束という考え方

に基づいています。その結果、Auto Clubとして新たな

コーポレーションが設立されました。ウェブサイトがロ

ーンチしました 。 
 

www..auto-club..biz 
 
徐々に、サプライヤーと、これらを使用するユーザー

に強みを与えてきました。3 年間で 7 万人以上のパー

トナーがこのアイデアに集まりました。 

600,000 人以上のユーザーと 12,000 以上の企業が

IAC パートナーとなり、参加者にディスコトークや特

別オファーを提供することに合意しました。使い易さ

のために、モバイルアプリケーションが開発され、ロ

ーンチされました。ユーザーの便宜のために、支払い

システムが 開始さ れ ました。 

 

マルチレベルのアフィリエイトプログラムは、特に

250のロシアと CIS諸国の都市で広告予算を最小限に

抑えたプラットフォームを開発することを可能にし、

効果的な開発を実証しました。 

 

新しい技術動向としては 、特にプラットフォームを

決済システムとするビジネス開発の ための 新しいア

プローチが 必要です 。 

 
 
 
3年間、当社の技術はその有効性が証明されています。

事実、企業向け開発の第一段階は成功しました。IACは

スタートアップではなく、 他の国でビジネスを展開する

準備ができています。 
 
法人は、独自の AutoUnit暗号化を使用して、すべての内

部支払いをブロックチェーンに転送します。これは、相

互決済のシステムであり、透明性のレベルと 金融セキュ

リティの レベルを 引き上げる ことを可能にする。 

システムの集中化とユーザーに対する企業の依存を回避

し、開発を加速し、プラットフォームに参加したエンタ

ープライズの売上高を増やすことができます。 
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問題 
 
 

1 
ビジネスの考え方に反し、消費者はお金を節約したい。 

 

顧客とビジネス上の利益は互いに反対している。消費者 は収益性の高い価格で 
 

  商品を購入する（より少ない費用で）が、企業はそのコストを削減し、競争力を 
 

  得たいと考えています。既存のキャッシュバックサービスとジョイントする購入 
 

  サービスはこの問題を部分的に解決します。しかし 、彼らは妥協するだけで、 
 

  消費者の希望とビジネス上の関心事、現代の技術の両面で、割引や新規顧客以上 
 

  のものを提供する必要があります。 
 

2 
現時点では、市場リーダーの間でキャッシュバックサービスはありません。 

 

購入時にお金を節約するだけでなく、複数のレベルで稼ぐ機会を与えます。 
 

  システム参加者の数は直接の相関関係にありません。 
 

  参加者自身 にキャパシティとメリットがあります 。ユーザー数は、 
 

  常にサービス自体の利益にのみ直接関係し、顧客には関連しません。 
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既存のキャッシュバックサービスのほとんどはオンラインストアに重点を置いて

います。これは、ユーザー とオフライン企業が利益を得る ことを制限します 。 
 

4 
現在、多くのパートナープログラムがネットワークビジネスに関連付いています。 

 

MLM企業はこの市場での不条理な典型的な行動によって自らを危うくしている。 
 

  積極的なマーケティング、侵入的な広告の使用、低品質の供給と 
 

  非認証品など。同時に、いくつかの合理的な方法と効果的なプロの方法は、 
 

  MLM企業で成功裏に動いている動きのメカニズムだが、しかし信用されていない。 
 

  その結果、消費者は本当に収益性の高いオファーを放棄し、 
 

  パートナーや紹介プログラムで獲得できる機会を無視している。 
 

5 
クライアント指向の低レベルなキャッシュバックサービスは本質的にビジネスと 

 

顧客に必要なものである。そのようなサービスは両方の利益を考慮に入れていない 
 

  当事者と彼らは大きなキャッシュバックの割合でビジネスに優先順位を与える。 
 

6 
ディスカウント、キャッシュバック、クーポンは明確なセグメントで機能し、 

 

しかし、ユーザーにとっては不便です。これらを組み合わせたサービスはなく、 
 

  割引とキャッシュバックを取り込んだものがないため、これを得るために 
 

  暗号通貨で受動的な収入を得ることがオプションになる。 
 

7 
顧客からのキャッシュバックの需要を満足させたいビジネスにおいて、 

 

ボーナスおよびロイヤリティプログラムは、この需要を提供し、新しい顧客を 
 

  引き付ける効果的なツールが欠けています。 
 

8 
マーケティング費用が高い と、ビジネスは商品やサービスの価格を高騰させます。 

 

また、それぞれの売却に関与する仲介業者の存在は、価格をより高価にする。 
 

  現代的な、新しい顧客を最小限のコストで誘致するテクノロジーはめったに 
 

  使用されない。デジタル経済の発展にもかかわらず、技術的な能力は 
 

  使用されていません。 
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解 
 

 

インターナショナル Auto Clubとは何ですか？ 

 
インターナショナル Auto Club (IAC) には、 支払いシステムの機能、キャッシュ

バックサービス、パートナーシッププログラムなどがあります。現在のプラットフ

ォームではすでに多くの問題を解決できます。ブロックチェーンテクノロジーは 、

プラットフォームを新しいレベルに 引き上げ 、新しい課題に対応し、既存のソリ

ューションをさらに効果的にすることを可能にします。 
 
 
 

 

IACとは何ですか？ 

 
ロシア最大のキャッシュバックサービス： 

 
   12,000を超える組織がプラットフォームユーザーに割引を提供しています。 

  
  ロシアおよび CIS諸国の 12,000以上のオフライン店舗でのキャッシュバック。 

  
  700以上のオンラインストアでのキャッシュバック。 

  
  セルラーサービス、保険、観光および法律サービスに関するベストオファー。 

  
  独自の支払いシステムによる唯一のキャッシュバックサービス 

 
支払いシステム： 

 
内部デジタルウォレットを介してあらゆる種類の商品およびサービスの支払い; 

 
私たちのプロジェクトへの参加報酬：企業大学、美容院、不動産購入クラウドファンディン

グ・プラットフォーム 
 

 パートナープログラムの参加報酬およびステータスのアップグレード 

 Alfa-Bankとの共同ブランドカードの発行 

 
ユニークなアフィリエイトプログラム 

 
 紹介をつなぐことで獲得し、購入の一部を受け取る能力。 

  
  商業企業を誘致し、売上高から利益を得る機会 

  
  重要な金融投資を必要としない重要なビジネスモデルの転換 

 
  マルチレベルの推奨システムとして機能するパートナーシッププログラムおよびアフィリエイ
トプログラムの利点には、9レベルのアロケーションアロケーションが含まれます。 
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使い方 
 
 
 
 
消費者向け 

 

1 コンシューマーはシステムに無償で登録し、 すべての有効
な割引、プロモーション、オファーにアクセスできます。 

 

2 登録後、友人への紹介リンクを送ることで顧客は
機会を得る 。友人はまた、その紹介リンクを介
して登録すると、お得に購入をすることができま
す。  

 

3 消費者はすべての 紹介によって実行された購買、
また紹介リンクを提出した人への購買でキャッシ
ュバックを得られます。  

 

4 消費者は出金する機会を得ます。 任意の便利な
方法で累積内部資金を出金できます。  

 

5 20,000種類以上の商品を支払うことができます。 
サービス（国税、クレジット、セルラーサービス、
テレビ、インターネット、罰金、プラスチックカ
ードへの引出し、銀行の AC口座への引き落とし
など）、内部プロジェクトの支払い、内部通貨を
使用したシステム内のステータスのアップグレー
ドなど。  

 

6 カードからカード、決済口座に入金したカード、
ウォレットへの暗号通貨転送を介して、AC口座の
ボタンをクリックするだけで、簡単に内部口座を
チャージすることができます。  

 
 
 

 
 

  ビジネス向け 
 

1 
企業が IACプラットフォームに無料で登録し、 

 

常に成長しているロイヤルな参加者の基盤に 
 

  アクセスできます。 
 

   
 

2 登録後、ビジネスオファー（商品および 
 

  サービス）は割引システムに登録されます。また、 
  

  IACに支払われたうち、キャッシュバックの 
 

  パーセントが契約によって決定されます。 
 

3 企業は Autobonusプログラムをインストールし 
 

  参加者の購入記録を特定し、維持する。 
 

  - 
 

4 企業は現金で支払いを行い、 
 

  すべての参加者のキャッシュバック金額は、 
 

  コントラクト内で扱われます。 
 

5 ビジネス従業員は、新しい参加者を登録する 
 

  機会を得ます。同時に、新しい参加者は、 
 

  紹介システムのビジネスレベルによって登録 
 

  されます。ビジネスでは参加者が購入したとき 
 

  キャッシュバックシステムによって決められた 
 

  割合のキャッシュバックを得る。 
 

 

6 ビジネスは有料で 大幅な割引を伴うサービスの機会を
得られます：  

• 広告、インターネットマーケティン

グ、SMM; 
•  特別オファー（バナー、推薦）のセク

ションのプラットフォームリソースへの配置。 
•  IACプロジェクトへの参加 
•  ウェブサイトやモバイルアプリケー
ションの作成。 
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消費者と企業のためのプラットフォーム機能 
 
 
 
 
 
 
消費者: 

 
システムステータスをパートナーまたは VIPパ

ートナーのレベルにアップグレードし、それに

よって受領した資金の量を大幅に増やします。 
 

収益性の高い条件で商品やサービスを購入する

だけでなく、紹介プログラムで獲得することも

できます。 

ステータスに応じたパートナープログラムへの

アクセス、幅広い品揃えを得る機会 
 

収益性のある、内部資金による商品やサービス

の支払い。 

 
 
 
 
 
ビジネス: 
 
合理的な割引と引き換えに、世界中の新しいアクテ

ィブな顧客。 
  
 

無料アプリケーション。オートボーナス（モバイル

ロイヤリティプログラム、顧客の収益化） 
  
 

サイト上での製品やオファーの自由な配置（月

45,000ユーザー）。 
  
 

モバイルアプリケーションでのオファーの無料配置

（月 1,000ダウンロード）。 
  
システムに接続されたビジネスは、紹介リンクにユ

ーザーを登録し、友人の購入と購入からキャッシュ

バックの部分を得ることができます 
勧告の 9 番目のレベル に 、彼らはライバルに行く
場合でも、 
  
 

従業員の管理とモチベーションの既成のシステム。 
  
 

 

大規模な卸売注文を処理する。 
  
広告の保存。 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
従って、上記の業界の問題は解決されつつある。消費者

とビジネスのニーズの 間の最良の妥協 が達成されます。

相互利益に加えて、両者はより多くの機会を得る。ユー

ザーはパートナーシッププログラムに参加できます。 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
彼ら自身の IAC プロジェクト。オフラインストアを含む

ビジネスは、 顧客の流れ を拡大 し、巨大な顧客ベース

にアクセスし、紹介プログラムから収入を得ることがで

きます。ブロックチェーンは透明性とセキュリティを強

化し、取引所に AutoUnitを登録することもできます。 
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ブロックチェーン技術 
 

 
ブロックチェーン技術の使用は、新しい技術パラダイムにおけるプラットフ
ォームの開発が成功するための最も重要な条件の 1つです。 
 
 
 
 

分散したサーバーは障害発生時  集中化されたサービスでは 
においてもすべてのデータを  単体の問題でも全体の問題に 
保持します  つながります。. 

   
 

 
AutoUnitは取引所に上場します 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
どの通貨でも世界中のどの国
でも簡単で便利なコンバージ
ョン 
 
 
 
 
独立したデジタルシステム。 

 
 
 
コンピュータハッカーによる

不正なアクセスや侵入に抵抗

する。システムが分散化され 

ているので 、サーバーがハッ

キングされた場合でも、シス

テムの損害を回避することが

できる。 

 
 
 
 

合法的なポイントからのセキュリテ 

ィとは、起業している法人が消滅し 

てもシステムが存続し、ユーザーが 

資金を失うことがないということを 

意味します。分散システム上の 

資金は逮捕することができません.. 
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技術スタック 
 

 

Ethereum 

 
トークンは標準的な Ethereum ERC20トークンであり、 

 

追加のロールモデル、販売オートメーションと既存の 

 

支払いシステムとの対話のための防御的な数学と機能が 

 

実装されています。 AutoTokenは、テストおよびデバッグ 

 

後に AutoUnitシステムで AUを請求するように設計されて 

 

いるため、交換取引には使用されません。AutoTokenは 

 

ユーザーの残高で保持され、AutoUnitが課金される 

 

まで変更されません。AutoUnitが課金されると、 

 

AutoTokenは破棄されます。 
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主な解決策 
 

Graphene  
 
AutoUnitソリューションは、BitShares 2.0とも呼ばれる既存のブロックチェ

ーンプラットフォーム Graphene上に構築されています。 

 
技術的には、このソリューションは、システム開発の初期段階でオフになってい

る既存のインフラストラクチャと機能を継承しています。 

 
このソリューションは、コンバージェンスメカニズム DPoSを備えた古典的な

ブロックチェーンであり、トランザクションの生成やブロックの作成、データ

同期の高速化の分野で高速な動作を実現します。 
 
 
 
コイン 

 
AutoUnitブロックチェーンシステムは、AutoUnit

（AU）というコインを使用します。それは 105の

サブユニット に 分割される 。 
 
他の多くのブロックチェーンと同じように、基本ユニ

ットは BitSharesから継承され、ボリューム（値）など

のプロパティが含まれています。 

 
 
 
 
 
 
 
デジタル署名を作成するために使用される楕円曲線

secp256k1 で 定義されている公開鍵アルゴリズムで保

護されています。AU コインは、取引所で自由に取引で

きる AutoUnit ブロックチェーンの内部通貨であるため、

コインレートは為替レートで決定され、ボラティリティ

があります。 
 

 
 
システムの要素 
 
 
代表者  
 
AutoUnitネットワークの代理人の作業には、トランザ

クションの収集、ブロックへの書き込み、ブロックへ

の署名、ブロックのネットワークへの送信などが含ま

れます。 

デリゲートは、ネットワークパラメータによってデタ

ーミネーションされ、 "リザーブプール"から支払われ

る、自分の仕事に対する報酬を受け取る。 
 
委員会 

 
委員会は、AutoUnitネットワークの管理権限です。委員

会は、 ブロック制作のスピード、代表者の報酬 などを

変更するなどの変更や追加を提案することができ ます。 

 
 
 
 
 
 
 
投票 

 
システムのすべての要素は、投票によって選択され選択

されます。コインホルダーは、デリートゲートや委員会

委員、委員会委員の 提案 に投票することができます 。

また、コインホルダーは、他のコインホルダーに投票権

を移譲するための交渉権を持っています。 
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アーキテクチャ 
 
 
データストレージ 

 
他の暗号通貨のように、AutoUnitデータストアは、1つ

ずつ組み立てられた一連のブロックです。 
 
AutoUnitブロックチェーンの各フルノードは、ブロッ

クチェーンの完全なコピーを格納し、すべてのレコー

ドの正当性を検証し、新しいブロックをリリースする

ことができます. 
 
各ブロックは以下から構成されます。  

• 前のブロックのインデックス。 
• 日時; 
• 隠しキーハッシュ; 
• 前のブロックキー。 
• トランザクションのセット。 
• ブロックプロデューサーの署名。 

 
 
P2Pネットワーク 
 
ブロックチェーンデータベースは、ピアツーピ

アネットワークを介して世界中に分散していま

す。 

 
ネットワークは、オープンノードとプライベートノー

ドだけでなく、P2Pネットワークに接続するために

使用されるシードノードで構成されています。誰でも

任意の既知のノードに接続し、データをブロックチェ

ーンに同期させることができます。 
 
ノードが P2Pネットワークを介してデータを同期す

ると、新しく作成されたブロックの受け入れを開始し、

他のノードが世界中のネットワークを同期させるのを

助けます。 
 
ネットワークのレイテンシを最小限に抑えるために、

世界の異なる地理的ポイントにある 2つのノードのピ

ング時間が 250 ミリ秒以下であることが推奨されて

います。 
 
遅延を最小にするために、各ノードは、データを受

信してチェックするとすぐに、それが接続されてい

る他のすべてのノードにデータを送信します。 
 

 
 
 

 
永続トランザクション 

 
ブロックが不可逆になる時期を判断する方法： 
 
デリゲートの数 Nと彼らが署名した最後のブロック

を取る。ブロックの不可逆性は、それに続くブロッ

クの数によって決まります。ブロックの数が Nの

66％以上の場合、ブロックは不可逆的になります。

17のデリゲートと 3秒のブロック確認間隔しかない

場合、平均して 34秒かかります。 
 
101デリゲートと 3秒のブロック確認間隔がある場合、

ブロックを不可逆にするには平均して 3.3分かかりま

す 
 
このメトリックを理解することは、ネットワーク

の問題やデリゲートの非公式化の場合の誤解を避

けるのに役立ちます。 
 
最終的な確認までにトランザクションを受け入れるこ

とは、彼らと一緒に作業するユーザーにさらなるリス

クがもたらされます。 

 
トランザクション 

 
構㐀体を BitSharesから継承、ブロックチェーン

AutoUnitには「操作」の概念があります。 

 
操作を呼び出すことができます：  

• お金の取引; 
• 代議員に投票する。 
• 委員会委員に投票する。等 

 
操作を定義した後、「トランザクションリスト」が作成

され、そのリストに基づいて「トランザクション」が作

成されます。 

  
トランザクションには、以下が含まれます。  

• 有効期限; 
• ブロック番号インデックス。 
• ブロックプレフィックスインデックス。 
• 拡張のセット; 
• 各操作のための一連の署名。 
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コンセンサスメカニズム 
 
コンセンサスは、あるグループの人々が一貫して一つの

合理的な行動を選択する仕組みです。合意意思決定のプ

ロセスは、すべての参加者が、この決定が別々に優先さ

れるオプションではないにもかかわらず、単一の決定に

なることを意味します。Bitcoinは 、ネットワーク技術と

ピアツーピアネットワークに基づいた分散型コンセンサ

スの メソードを適用 して、電子手段による移転をより効

率的に行うため の最初のシステムの 1つでした 。Bitcoin

を強化しサポートする構㐀証明は、 しばしばお互いを信

頼することのできない人々をネットワークの全メンバー

の利益のために行動させる方法です。 
 
分散した合意意思決定の過程で効果的な解決策を見つ

けるために、AutoUnitは Bit-Shareから継承した

Delegated Proof-of-Stake（DPOS）を使用し ます。

DPOSはこの問題を解決する試みです 
Bitcoinシステムの動作証明と Peerkoinシステムと

NXTの証明の証拠集中化の負の効果を補うために、い

わゆる「技術的民主主義」層が適用される。 
 
歴史的に、この技術は依然として Shares 1.0で "代理

人"と呼ばれていた人たちが現在 "証人"と呼ばれている

にもかかわらず、ステーク・オブ・ステークの呼び方と

なりました。 

 
DPOSでは、Nの証人（以前はデリゲートと呼ばれて

いた）のグループがブロックに署名し、 実行された
トランザクションごとにネットワークユーザから投票 

を受け取り ます。分散投票のおかげで、DPOSは他
の同様のシステムよりも民主的です。信頼の必要性を

完全に排除するのではなく、DPOSには 、ネットワ
ーク全体に代わってブロックに署名 すること で信頼
されている人々が 確実に 誠実かつ公平に行うための 

セキュリティ対策が組み込ま れています。 
 
さらに、各署名済みブロックには、信頼できるノー

ドによって署名された前のブロックがあることの確

認が必要です。DPOSは 、特定数の信頼できないノ

ードがトランザクションを確認する まで待機すると

いう必要性を排除します 。 

 
 
 
これにより、確認の必要性が減り、トランザクションの

㏿度が向上します。意図的に信頼されている ブロック

に署名することができた者が、最も信頼性の高い意見で

す 
ブロックの署名プロセスを人為的に遅らせる必要はあり

ません。DPOSでは 
作業証明やステートメントの証明システムよりも多

くのトランザクションをブロックに含めることがで

きます。 
  
しかし、これは制御されたプロセスです。DPOSシス
テムでは、暗号化ネットワークの強化の他の方法とは

異なり、各クライアントは誰を信頼するべきかを決定

することができます。したがって、より多くのリソー

スを持つ人々の信頼の集中は避けられます。  
DPOSはネットワークにいくつかの主な利点を与えま
す 
 
必要なレベルの分散を維持しながら集中化を図ります。

さらに、証人が株主からの承認を得て 、最も活発な証人

のグループ Nに加入する とすぐに、証人は ブロック生

産プロセスに積極的に参加するために選任されます。だ

から、彼の強さは他のすべての活発な証人と同等になり

ます。システムは公正な選挙のプロセスによって制御さ 

れ、その結果、誰も大半のユーザーの代理人（証人）に

なることができます。 
 
DPOSで推奨される確認は、Bitcoinの 6ブロックに対

して 1-2ブロックであることに注意してください。 

 
DPOSは、以下の理由からフォークから非常に安全

です。 
 
フォークが現れると、すべての証人があなたのトランザ

クションを見て処理した可能性があります。結果として、

代替取引は移転することができず、次の証人はあなたの

取引を含む可能性が高い。ウィットネス は鉱夫よりもは

るかに信頼しています。 
 
DPOS の定期作業では、証人の参加は 100％です。参加

者が 100％未満の場合、証人がオフラインになり、ブロ

ックを生成しなかったのは 、フォーク を生成したためで

はなく、ブロックされているから です。 
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マーケット 

 
 
 
 
 

 

キャッシュバックサービ

スマーケット概況 

 
キャッシュバック Industry Report に よると 、世界のキャッシュバッ

ク市場は 2015 年に 800 億ドルに達した。RetailMeNot の 調査「キャ

ッシュバックオファー の状態 」では、1,000人のサービス利用者のう

ち 3 分の 1 以上が、キャッシュバックサービスを提供した場合、新し

い店舗で購入することが示されました。 
 
 
 
 
 
米国のキャッシュバックサービスは、すでに平均的な消費者にとって不可欠な生活の一部となっています。1
年間の節約は 1,000ドル以上に達する可能性があります。 Forbesの著者、Rob Bergerは、2016年に発行さ
れたキャッシュバック付きのカードに関する記事で、2年間で、Citi Double Cash Cardでのキャッシュバッ
ク額は 3,404.363ドルに達すると報告しました。.. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
1 2015 Cashback Industry Report 

 
2 The State of Cash Back Offers 

 
3 The Best Cash Back Credit Cards (According To Consumer Reports) 
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https://www.forbes.com/sites/robertberger/2016/06/13/the-best-cash-back-credit-cards-according-to-consumer-reports/#3889b9414cf2


この業界の世界的リーダーは以下のとおりです 
  
キャッシュバックサービス（2014年の販売額）：  
 

• アメリカ:  
 Market America (sales — $649 million), 
 RetailMeNot ($264.7 million); 

 
 Shopathome.com ($75.9 million), 
 Swagbucks ($30 million); 

 
• イギリス:  

 Quidco ($1.22 billion) 
 TopCashback; 

 
• 日本:  

 Rakuten ($5.66 billion); 
 

• インド:  
 Flipkart ($4 billion), 
 Snapdeal ($2 billion),  
 Jabong ($127 million); 

 
• 韓国:  

 OK Cashbag ($1.54 billion), 
 Coupang ($320.9 million),  
 Wemakeprice ($169.7 million); 

 
• シンガポール:  

 Lazada ($384 million); 
 

• ヨーロッパ:  
 Germany — Ladenzeile ($181.5 million), 
 Spain — Beruby ($22 million),  
 France — iGraal ($15 million); 

 
• ラテンアメリカ:  

 Linio ($139.2 million); 
 

• 中国:  
 VIP.com ($3.77 billion), 
 Geihui.com ($57.6 million)4.. 

 
 
 
 
 
 
 
 
4 Cashback Industry: Where’s the Money? 
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ロシアのクレジット市場の規模は 211,374人でした。2016年にこれらの

数字は 16％増加しました。2016 年には、 毎月 1960 万人が少なくとも

1 回の支払いインターネット取引を行い、8,900万人が銀行カードを使用

していました。 

  
電子商取引市場の急㏿な成長のために過去 10年間で、キャッシュバック

は銀行部門を超え、別個の事業を形成しました 。最近のキャッシュバッ

クサービスはますます人気が高まっています。 
  
2016年の Statista.comによると、世界の電子商取引小売販売市場は 1兆

8,600億ドルを獲得し、2021年には 4兆 4,779億ドルに達するだろう。

電子商取引市場の成長は 、世界中のキャッシュバック業界の開発を 刺激

する 。ロシアでは、電子商取引市場の変化がキャッシュバックサービス

市場に大きな影響を与えています。 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
5 2014年から 2021年までの世界の小売電子商取引売上高（億米ドル） 
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ロシアのインターネット貿易会社協会（AITC）によると、2017年の上半
期に電子商取引市場は 22％増加し、5000億ルーブルを獲得した。 現時

点で市場は成長を続けています。ロシアのインターネット 貿易会社 協会
（Association of Internet Trade Companies）は、2017年末までに市場規

模が 1兆 1億ルーブル以上になると予測している。したがって、AITCの
データに基づいて、ロシアのデジタル経済の 36％は、商品やサービスに

おけるインターネット貿易です。電子商取引 市場 の成長に伴い、 ロシア
のキャッシュバックユーザー数は毎月約 50万人増加します。 
  
今日、約 100のキャッシュバックサービスがあります。クスーマー、販
売、参加者の数によって、2017年のマーケットリーダーとされているの

は、LetyShops、ePN、Megabonus、Kopikot などのキャッシュバックサ
ービス です。 
 
 
キャッシュバック・ユーザー数（百万人単位） 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
LetyShopsのパートナーネットワークは 1,091店舗で構成され、毎月 2,000万ドルの売上を生み出しています。
Megabonus..comはパートナー（160店舗）に 1,700万ドルの売上をもたらします。 LetsShopsのキャッシュバッ
クサービスを通じて毎月約 150万の商品が販売されています。 135万件の商品が毎月 Megabonus.comを通じて販
売されています。このサービスの約 10万人のアクティブユーザーは、インターネットを通じて月に 7回の購入を
行います。店舗の条件によっては、購入金額の 40％までを顧客に返すことができます。たとえば、
Megabonus.comの最もアクティブなユーザーは、年間 1,000件の購入を行い、100,000米ドルのキャッシュバック
を受け取ることができます。 
 
 
 

6 ロシアのインターネット販売市場調査。2017年前半の実績 
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当初、キャッシュバック事業は 、電子商取引市場 では先

入観に陥っていました。日本の楽天銀行が Ebates.com

の買収を発表した 2014年には、株式価値が 4％低下し、

アナリストらは事業の失敗を予測した。それにもかかわ

らず、時間は専門家 が間違っていることを証明して い

る。2015年の第 2四半期末までに、Ebates.comを通じ

ての購入は、100万ドル以上行われました。2017年半ば

までには、これらの数字は倍増し、232万ドルを達成し

ました。 

 
前述のことは、世界とロシアのキャッシュバックの 

市場は非常に魅力的な見通しを提供 していることを

示しています。IACプラットフォームはシンプルなキ

ャッシュバックサービスではなく、決済システムとア

フィリエイトプログラムを組み合わせていることを考

えると、IACは、既存の ロシアの市場指導者 と比較

して、その魅力的な利点を実証しています。 

 

 
 
ロシアのキャッシュバックサービス 
 

 LetyShops Kopikot ePN Cashback MegaBonus IAC 
       

登録済み 400万 380万 150万 100万 600,000以上 
顧客       
       

店の数 1,156 1,256 19 334 12,650  
-       
       

サインアップ プロモコード 登録時に プロモコード なし 登録時に 
ボーナス  ボーナス   ボーナス 
  100ルーブル     
       
       
       
       

アフィリ あり あり あり あり あり 
エイト-      
      
      
      
       

引き出し PayPal, PayPal, PayPal, PayPal, PayPal, 
 QIWI wallet, WebMoney, QIWI wallet, QIWI wallet, QIWI wallet, 
 WebMoney, Visa/MasterCard, WebMoney, WebMoney, WebMoney, 
 Visa/MasterCard, Cell phone, Visa/MasterCard, Visa/MasterCard, Visa/MasterCard, 
 Cell phone, Yandex Money Cell phone, Cell phone, Cell phone, 
 Yandex Money  Yandex Money Yandex Money Yandex Money 
       

最小 500 ₽から 500 ₽から $0,2 USD から $1,5 USD から 1 ₽から 
引き出し-       
量       
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国際キャッシュバックサービス 
 

 eBates..com ExtraBux TopCashback ShopAtHome IAC 
      

店の数 1,800 2,500 3,500 3,284 12,650 
-      
      

サインアップ 登録時に 登録時に なし あり あり 
ボーナス 10ドルボーナス 5ドルボーナス    
      
      

引き出し PayPal, PayPal, Amazon Gift Card, PayPal, PayPal, 
 Check Check American Express, Check QIWI кошелек, 
   PayPal,  WebMoney, 
   Bank account  Visa/MasterCard, 
     Cell phone, 
     Yandex Money 
      

最小 $5,01 USD から $10 USD から $0,01 USD から $20 USD から 1 ₽から 
引き出し-      
量      
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SWOT 分析 

 
内部および外部の環境を含む、プラットフォームの

強力な（あるいは弱点となる）要素が以下の表に示

されています。 
 
 
 
内部環境 

 
マルチレベルアフィリエイトプログラム。 

 
アフィリエイトのベースとその店舗。 

 
オフライン店舗との協力 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

会社のマーケティングのための投資の不在 

 
ウェブサイト、週刊ニュースレター、SMMは更

新し、定期的に行う必要があります。 
 

新しいアフィリエイトや店舗を魅了する㏿度が遅い。 
 

 
 
 
外部環境 

 
 

電子商取引市場の成長 
 

キャッシュバックサービスを利用する顧

客の潜在性 
主なマーケットリーダーは安定したリ

ニアプログラムを持っています。 
サービスの存在に関するオーディエ

ンスの低い認識。 
 
 
 
 
 

 
 

 

市場リーダーと比較して小さなアフィリエ

イトネットワーク。 

 
2小規模チェーン店 
 
3. 同社は以前は MLMコンパニオンとして機能

していました。 
4. 市場における低ブランド意識。 
 
5%市場での競争 
 
6%他の連邦企業の存在。 
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現金サービスの市場にお

ける IACの利点 

 
 
競争分析では、3つの主要な市場で、メジャーリーダーと比べて IACの利点があります 
 
 
 
 

1. マルチレベル推薦システム 
 
 

TOP-10サービスは、1レベル 推奨システムを 使用

し ます。他のものとは異なり、当社のアフィリエ

イトシステムは購入のためにはるかに収益性の高

い機会があります。9つのキャッシュバックレベル

を共有するときに、あなたは常に報酬を得ること

ができます（たとえば、あなたが友人を招待した

場合、彼が多くの友人を招待し ました。 

 
 
そして彼らも友人を招待した）。あなたはそのチ

ェーンのあなたの記録に基づいて、すべての購入

から報酬を受け取ります。これは、IACと、最大

のキャッシュバック サービス、主要な小売業者の

報酬システムとの間の主な違い です。 
 

 

2. オフライン事業におけるキャッシュバック  
 

TOP-10世界のキャッシュバックサービスは、オン

ラインストアでのみキャッシュバックを提供しま

すが、これらのサービスは同じ商品を提供し 、唯

一の違いはキャッシュバックの割合です。当社の

キャッシュバックサービスは、主要オンラインス

トアと最大規模のオンラインストアで最高のキャ

ッシュバックを提供します 
 

サービスと製品を提供するロシアのオフラインス

トアの数は多い。 

 
 
このプラットフォームには、ロシアの多くの地域

と近隣の国々に 12,000以上のオフラインストアが

あり、本物のバーゲンを提供しています。また 、

割引の代わりにキャッシュバックの形で顧客に 割

引を提供するオフラインストア AutoBonus用のモ

バイルアプリケーションもあり ます。 

 

3. プラットフォームの
通貨 
 
 

世界のキャッシュバックサービスは、プラットフォ

ーム自体で独自の通貨での購入を支払う機会はあり

ません。しかし、私たちのプラットフォームでは、

商品だけでなく、携帯通信、家庭のインターネット、

テレビ、国家の義務、ユーティリティ、仮想ゲーム、

預金とクレジットの補充、銀行などのサービスも含

めて、2万種類以上の支払いを支払うことができま

す 

 
 
 
 
価値の移転、電子財布の補充、保険、旅行など

紹介リンクを通じて購買や購入から受け取った

貯蓄された資金やボーナスは、新しい購買追跡、

自己勘定の支払い、 システム 内でのステータス

の引き上げ、 IACプロジェクトを通じて提供さ

れる商品の支払いなどに費やすことができます。 
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ブロックチェーンにおけるキ

ャッシュバックサービス市場

の概要 

 
ブロックチェーン上 のキャッシュバック サービス の分析は 、返済可能

な割引を扱うそのようなサービスの数が極端に少ないことを実証しまし

た。それらのすべてが開発段階にあり、そのうちのいくつかは財務に提

供されるアイデアだけです。 
基本的に、キャッシュバックプログラムは 、VISAなどの決済システ

ムのインフラストラクチャで構築されたブロックチェーン決済システ

ム内で実施されます。クライアントに返されるキャッシュバックは、

プラットフォーム内の内部支払いのためにのみ使用できます。 
 
暗号キャッシュバックサービスのもう一つのカテゴリーはニッチです。

彼ら は、自動車保険や観光などの 1つのエリアでのみサービス を 提供

しています。 

 
取引所で取引されている独自の通貨を発行して、ブロックチェーン上の

独自の決済システムを備えた複雑なサービス、取引プラットフォームは、

Bitlleと Pluscoinという 2つのプロジェクトによって表され ます。どち

らもロシアのスタートアップであり、完成品を持たない（Bitlleはテスト

モードでのみ動作する）か、モバイルアプリケーション内でしか実装さ

れない（DS PLUSには特別な提案はない）。
 
既存のソリューションにはいくつかの重大な弱点があります: 

   サプライヤーの数は多くない。その平均

数は 1,500 店舗で、世界市場では非常に低い
です。  

 狭い焦点。エンドユーザにとっては、これは

不便 であるが、市場における特定のニッチを占め
るという欲求は、 サービスプロバイダの 観点から
は明らかである 。技術とサービスの時代には、1つ
のサービスを通じて最大数のサービスを受け取りた

いと考えています。  
 キャッシュバックサービスのビジネスモデル

には、 他のユーザーが新規ユーザーを引き付ける
ことによる開発 は含まれていません 。この理由の
ために、彼らは顧客にキャッシュバック金額を上げ

ることを約束できません。 
 興味は最小です。1％から 2％の範囲のキャ
ッシュバックプログラムは、多数のユーザーを引き

付けることができません。 
 オンラインストアのみが表示されます。 

 
ほとんどのプロジェクトは、パートナーシップ

の構築を始めたばかりの新興企業であり、 

 
 

システムにユーザーを引き付けるため、問

題や不安定な運用システムにつながる可能

性があります。 
  
これらのサービスを作成するほとんどのチーム

は 、顧客サービスの初心者です。彼らはこの砂

漠化に深く関わり、トレンドを学び、何ヶ月も

の分析作業と人的資源を必要とする効果的なシ

ステムを構築する必要があります。 
 
 
そのようなサービスによる独自の暗号化通貨の使用

は、しばしばブロックチェーン上のシステムのアー

キテクチャ上の特徴によってのみ決定されますが、

クライアントの観点からは正当ではありません。 
 
唯一ともいえる少数の企業が取引所と契約を導

入しています。 
 

 既存のキャッシュバックサービスは単機能であ

り、ユーザーに追加のサービスもボーナスプロ

グラムも提供しません（Pluscoin には「友人を
招待」と宝くじがあります）。 
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ブロックチェーンベースのキャッシ

ュバックプラットフォーム市場にお

ける IAC の利点 

 
比較的大きくかつますます多くのアクティブプ

ロファイル、オンラインおよびオフラインスト

ア、および様々なサービス提供者 
 

• プラットフォームユーザーには 12,000
を超える組織がディスカウントを提供して

います。 
• ロシアおよび CIS諸国の 12,000以上の
オフライン店舗でのキャッシュバック。 
• 700以上のオンラインストアでのキャッシュ
バック。  

広範囲の商品とサービス：IACは市場の一部に
しか限定されていません。食料品から保険、ツ

アー・アイムから洗車まで、プラットフォーム

上のほぼすべての商品やサービスを見つけるこ

とができます 
 

 プラットフォームにはレベルキャッシュバック
というユニークな機能があります。これは 9
レベルのロイヤルティプログラムです。各レベ

ルは、紹介によって作られた追跡で得られたキ

ャッシュバックと受動的な収入をユーザに保証

します。  
IACのキャッシュバックは、サプライヤによって

設定されたキャッシュバックのサイズとユーザー

（ユーザー、アフィリエイトユーザー、パートナ

ー、VIPパートナー）のステータスに応じて、プ

ラットフォームが受け取るものの 90％にもなりま

す。 
 

 現在、約 65万人のユーザーがプラットフォー
ムに登録し、キャッシュバック、商品やサー

ビスの割引、その他のボーナスを利用してい

ます。その中には、70,000人以上のオートク
ラブのメンバーがいます。これらのメンバー

は、追加のサービスにアクセスし、キャッシ

ュバック率を上げます。プラットフォーム は、
成功していることを意味する 3年以上にわた
ってスムーズに機能しています 

 
 
つまりこれは実績のあるビジネスです。プラッ

トフォームは、多数のアクティブユーザー、良

好な取引代金およびスマートなマネタイゼーシ

ョンシステムのために、財務的に安定しており、

現金紛失防止機能を備えています。  
 IACは、2014年に クリエイティブ・ロイ

ヤリティ部門の 専門家によって創設され 、
その目的は、高品質のサービスと商品を

バルク価格で提供することです。それ以

来、プロジェクトが成長し、多くの新し

いスペシャリストや専門家が開発チーム

に加わりました。多くのアクティブユー

ザーは、 十分な情報と統計情報を提供し
ており、それに基づいて開発戦略を立て

ることができます。 
 ブロックチェーンをシステムに統合するこ
とで、透明なトランザクションが可能にな

り、プロジェクトの信頼性が向上します。

当社独自の cryptocur ren-cyは、ビジネス、
ユーザー、プラットフォーム間の財政関係

を簡素化します。 
  
キャッシュバックを受け取ることに加えて、IAC

のユーザーとパートナーは、多くの割引や会社自

身のプロジェクトにアクセスできます。ユーザー

は 、システムで収入を増やすために開発された ト

レーニングプログラムを利用することもでき ます。

クラブのすべてのメンバーは、独自のビジネスを

構築することができます。私たちは、アドバタイ

ジングのための無料ツールを提供しています。ユ

ーザーはまた、企業モバイルサービス（キャッシ

ュバック も含む ）、美容および健康プログラム、

投資プロジェクト、Androidおよび iOS用のモバイ

ルアプリケーションに アクセスでき ます。 
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ICO 

 
 
 
 
 

プレセールは 2018年 1月 25日開始 
 
 
 

ICOは Pre-ICOを含む 5つ

の段階で構成されます。 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

トークンとプラットフォームの 

内部通貨 

 
85,982,639 AutoToken トークンが発行されます。販売が進むにつれて、トークンは段階的に作成されます。
トークンの価格は$ 1になります。同社はまた 、AutoUnit（AU）と呼ばれる内部通貨 300万 を発行 する予
定である 。ICOの終了後（2018年第 2四半期 ）、トークン所有者は、AutoUnitの AutoTokenをそのレー
トで変更することができます 
 
 

1 AutoToken = 10 AutoUnit 
 
その後、いくつかの取引所に AutoUnitが表示されます。 
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 AutoUnitの流動性は、いくつかの要因によって保証されます。 
 

 
AutoUnitは、600,000人以上のユーザーが使用す 

る既存の支払いシステム内のユニバーサル決済 

手段であり、高い信頼性を証明しています。 
 

 

 
IACの仕組みは、ユーザー数の自然な 

安定した成長を可能にします 
 

 
AutoUnitは社内外の決済手段です。  
同社は保証人の役割を果たし、AutoUnitが 

完売することを保証します。 
 

 
1か月あたりのトランザクション数は 

30万を超え、絶えず増加しています。 
 

 
IACはスタートアップではなく、機能している 

ビジネスプロジェクトであり、4年ほど経過し、 

現在までに急速に成長しています。 
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トークン配布 

 
同社はそのトークンの 70％を販売する予定です。

残りは、バウンティキャンペーンの参加者、プロジ

ェクトのチームとアドバイザーに配布されます。 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

0.7 
 
販売  
60,187,847.07 

 
 
 
 
 
 

0.05 
アドバイザー 

 
4,299,131.933 

 
 
 
 
 
 
 

0.15 0.1 
 
バウンティ チーム  
12,897,395.8 8,598,263.867 
 

 
 

ボーナスとバウンティ 

 
ボーナスは AutoTokenを購入する際の割引価格です。 

販売の各段階では、トーケンに別途割引が適用されます。 

IACのパートナーの割引と残りの買い手に対し、2種類の割引が使用されます。  
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AutoTokenの分布図は、トークンの 15％が キャンペーン参加者に配布

される予定 であることを示しています。マルチレベルパートナーネッ
トワークを使用した IACプロジェクトでは、バウンティキャンペーン
において AutoTokensディストリビューションで 2つのアプローチが使
用されます  

• 伝統的なバウンティは、一定の行動を実行するための販売されたト
ークンの総数の一定割合の分布である。 
• 紹介のボーナスは IACのパートナーおよび VIPパートナーのみが参

加できるプログラムです（用語集を参照）。IACのパートナーになる

には、会社のウェブサイトに登録し、 適切なステータス になる 必要

があります。 
 
伝統的なバウンティプログラムの中で、公開された総数の 3％が割り当てら

れます。ハードキャップに達した場合、販売されたトークンの総数の 2。

1％になり、 後で公表される規則に従って キャンペーンの一部に配布 されま

す。 

 
推薦賞金プログラム内では、発行された総トークン数の 12％が IACの参

加者に分配されます。参加者と VIPパートナー大きな割合は 、トークン

が IACの紹介ネットワーク全体に分散され、70,000人以上の人々がすで

に参加しています。 
 
 
 
紹介バウンティプログラムの条件 

 
紹介バウンティは、 ICOとプレ ICOの 間にトークンに関して紹介を推

奨する報酬プログラム です。IACコーポレーションのパートナーおよび

VIP パートナー（用語集を参照）のみがプログラムに参加できます。

IAC のパートナーになるには、会社のウェブサイトに登録し、適切なス

テータスになる必要があります。 
 
 
IACのパートナーには、次のような利点があります。 
 

ICOの現在の段階に応じてより大きな割引：   
• ステージ 1 (プレ ICO)  20% は全員に,  22% はパートナー向け,  30%は VIPパートナー向け;  
• ステージ 2 (ICO)  15%  は全員に,  17% はパートナー向け,  20% は VIPパートナー向け; •  
• ステージ 3 (ICO)  10%  は全員に,  12% はパートナー向け,  15%は VIPパートナー向け; •  
• ステージ 4 (ICO)  7%  は全員に,  8% はパートナー向け,  10%は VIPパートナー向け; •  
• ステージ 5 (ICO)  3%  は全員に,  4% はパートナー向け,  5%は VIPパートナー向け; 
•  

新たなパートナーを募集するため のパートナーシップ プログラム によ

る追加収入 （個人および団体の登録）。報酬はパートナーシップ プロ

グラムの条件に従って計算されます。報酬の 95％は、作業完了+特典

（ ディスカウント、 キャッシュバック、コース、 スポート、その他の

もの）の 支払いに使用され ています。 
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バウンティキャンペーン（ICOの全期間に実行されます）参加条件：

IACのパートナーおよび VIPパートナーのみ 最低 1,000ドルのトーク

ンを購入することが必要です。次の表に示すように、購入したトーク

ンごとに再分配が行われます。 
 
 
 
 

ステージ 1 2  3  4 5 6 7 8 9 
            

パートナー(%) 28..5 13.. 5 13.. 5 13..5 5..5 5..5 – – – 
          

VIPパートナー(%) 30 15 15 15 7 7 6 2..5 2..5 
             
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

29  
AutoUnitAutoUnit 



資金の分配 

 
ファンドは、ICO期間中に取得され  
以下のように扱われます: 
 
 
 

 

58% 

 
の資金は、以下を含む支払いシステムの開発

に費やされます： 
• オフライン企業を決済システムに
接続する。 
• AutoUnitシステム内で支払いソリュ
ーションを実装する。 
• 私たち自身の銀行（NSCA）を開く。 
• 他の国の銀行の支店を開設する。 
• あらゆる暗号通貨を使用してシステ

ム内の支払いを行うオプションを実装

します。 

 
 
 
 
 

32% 

 
は、ファンドのマーケティングに費やされま

す。 
以下が含まれます。 

• 市場分析、メディア調査、 
• 海外市場への展開のためのマーケテ

ィング戦略の開発。 
• 現在のポジショニングのリワーク、
ウェブサイトや着陸を含むすべての

マーケティングツール、 
• 新しいマーケティングツールの作成。 
• すべてのマーケティング予算（イ
ンターネット、テレビ、ラジオ）; 
• コンサルティング、PR代理店手数料。 

 
 
 
 

10% 

 
の資金は、技術的な開発とプラットフォームの

サポートに費やされます。以下が含まれます。 
• 現代技術を用いたサブプロジェクトの
開発。 
• スタッフの増強、高度に熟練した作業チ
ームの創設、 
• 専門家、技術コンサルタントのためのさ

らなるトレーニング。

 
クラスタ化、スケーリング、ブロックチェー

ンなどを含むさまざまな現代技術に基づいたシ

ステム全体およびサブプロジェクトの開発とサ

ポート、 
• 最新の高性能ハードウェアの購入、保守、
近代化、保守に関連するコスト。 
• 職場設定（オフィス、オフィスのハード

ウェアおよびソフトウェア）。 
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プロジェクトが所望の資金調達に成功した場合、資金は以

下のように割り当てられます。 

 

 

$50 000 000 
 
 
 

$16 000 000 $5 000 000 $29 000 000 
 

マーケティング プラットフォーム技術開発 決済システム開発  
-銀行（NSCA）を設立し、開設  

他の国の支店 
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予後 

 
次の 4年間の主な目標 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
運営する支払いサービスを実装する ユーザー数を増やす サプライヤーベースの拡大  
主要な暗号通貨で 600,000 から 60,000,000; 12,000 から 1,200,000;  

IACプラットフォームを使用して、  
世界中で商品やサービスを扱う 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

貿易回転率を千倍に高める 1,500のオフィスを開きます。現在 会社の業務規模を拡大  
 ロシアで 150があります。 すべての先進国を含める  

; 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

サービスの開発と拡大 グッズやサービス用の AutoUnitを介してのみすべての 
国際化されて認知され、 AutoUnitを使ったオートボーナス ボーナスと特権を 
使いやすくなるまで 支払いのためのシステムを実装 使うことができます 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
私たち自身の銀行（NSCA）を開く。 
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現在、同社は 年間 約 280％の安定した売上高で増加しています。注意すべき重要

なことは、IACはマーケティングキャンペーンに特に大きな金額を投資していない

ことです。これにより、大きなマーケティング予算と優れたマーケティング戦略が、

より多くの新しいユーザーやパートナーを引き付け て、他の多くの国にも広がる 

ことが予測され ます。 
 
第 1に、同社は顧客ネットワーク（ユーザーとビジネスの両方を含む）を拡大し、平均

購入費を増加させることを計画しています。現在、システムに登録されているユーザー

数は 600,000人を超えています 。法人所得は 8,300万ドルです。前年度におけるこれら

の数値の遡及的なデータに基づいて、今後 4〜5 年で次のような成長率を期待できます。 
 

 

2,000,000 10,000,000 30,000,000 60,000,000 
ユーザー ユーザー ユーザー ユーザー 

    

$33.3 MIL $250 MIL $1 BIL $3 BIL 
(2018) (2019) (2020) (2021) 

 
 
 
 
 
これらの成長の主な原動力  
は次のとおりです: 
 

海外市場へ拡大のためのマーケティング戦略の作成  
 マーケティング戦略とメディア研究に基づいたマーケティングキャンペーン  
プラットフォーム市場、ならびに有料サービスの市場におけるキャッシュバックの傾向、およびそれ以外の

ジャンルである支払い、FinTech、ブロックチェーン、クラウドファンディング領域の監視  
紹介ネットワークの拡張、アドオンネットワークの完成、メソッドを頂点にする。  
 プラットフォームの技術開発、新しいブロックチェーンテクノロジを使用 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
33 
AutoUnit 

AutoUnit 



The option to pay for education with Aunit tokens was 
enabled for the affiliate program. The “Sell Market” 
bulletin board on the aunite.com website was launched 
with the option to pay only with Aunit tokens. The 
“Wulet” application of the loyalty card exchange 
system was launched along with the option to pay for 
it with Aunit tokens having a 50% discount. Payment 
for the training courses of the "Corporate University" 
with a 50% discount was enabled with the use of Aunit 
tokens. The training system was modernized. The  
account options for users and partners were updated 
and an intuitive interface was developed. The 
corporate quest was conduced. The tourist services 
were developed and launched. The APlay game 
mechanics was launched. The payment options for 
services were expanded. The ecosystem was 
completely switched from electronic equipment to the 
AUNIT digital asset. The second round of the 
Aunit-Rally contest was launched.

A full audit of all business processes of the Group of 
companies was conducted. Work system of the 
Development Department alongside with the "Mobile 
Communications" and "Academy of Beauty and 
Health" projects was modernized. The option to pay 
for education with Aunit tokens was enabled. The 
corporate training system was updated. New tools for 
partners were launched. The Aunit Marathon along 
with partner promotion campaigns were conducted. 
The positioning strategy was changed with the 
cashback service of the “Aunite Group” becoming a 
cashback marketplace. A training course for social 
media strategies was launched.
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PROJECT LAUNCH

Q1 2016

Q3 2017

1500 partners. 10 offices were set. 250 vendors 
were added.

105 offices opened. Providing discounts in 180 
cities . 8000 suppliers and 60 online stores in 
the network . Issue of 2500 co-branded dis-
count trade union cards .

A new direction was opened: the corporate 
mobile communication with the cashback paid.
-

Q1 2018
A team of experts and advisors formed. The ICO 
launched on January 25. Festive opening of the 
ICO in the MIR hall in Moscow. A large-scale 
promotion campaign for the ICO. Bounty 
program  launched and the roadshow started (14 
cities, 10 countries).

The project “Beauty and Health Academy” was 
launched.

Q1 2017

Q2 2018

Q2 2019

Q4 2018

Q4 2019

Partnership with Drift Alliance. The International 
Auto Club rebranded to the Aunite Group. 
Aunite.com domain started functioning, the Aunite 
Group trademark was registered and patented. A new 
development strategy for the Corporation was 
elaborated. A legal opinion was prepared by lawyers. 
Development of the corporation’s own crypto 
exchange service started. The server part of the 
aunite.com site was upgraded.

Aunit Token listed on the “Coin market cap”. 
Aunite.com was recognized the cashback service No 1 
in 2018 by several rating agencies. The browser 
extension launched. 715 000 000 non-distributed 
Aunit were frozen for 36500 days (100 years). A new 
banking processing developed; bank cards for the 
AutoCashBack cashback service launched. Leadership 
Council of Europe founded. More than 12000 
suppliers, 800 online stores joined the service with 
more than 1250000 users registered.

Q1 2019

Q3 2018
The proprietary blockchain DPOS> 100,000 traffic 
per second was developed and launched. Aunit 
Token was listed on the 3rd International 
Exchange. The Aunit exchange between holders 
opened. On July 22, the ICO was completed and its 
results were summarized. The forum was held in 
Moscow with 4 cars and rich prize fund being 
awarded to the ICO participants. Moscow office 
opened.

Q3 2019

Q4 2015

Q2-Q3 2016

Q4 2017
-

52 offices were set. Discounts are now provided in 
94 cities. 1400 vendors were added. 40 online shops 
joined the project. The mobile app for partners were 
launched. The first cooperation agreement with the 
trade unions of the state-run institutions was 
concluded.

Cooperation agreement with the trade unions of the 
state-run institutions in 4 macro regions of Russia 
were concluded.

More than 600 online shops were added with more 
than 600 000 users having joined the system. The 
agreement with the trade union association was 
concluded.

Q4 2016
The project “VIP-Club Investment.Real estate” 
was launched in Sochi, Russia.

Q2 2017
We’ve arranged the corporate mobile communication 
(MegaFon and Beeline) for Partners of the club. Free 
user registration on the website was enabled.

ROADMAP

The payment widget on aunite.com website was 
launched. May 16 — 23 were the celebration dates for 
the 5th anniversary of the Aunite Group Corporation, 
when the forum to honor the anni-versary was held in 
Sochi. Partnership promotion and Aunit Marathon 
campaigns summed up their results with the winners 
being awarded a car alongside with hundreds of other 
prizes. More than 1,500,000 users and 12,265 suppliers 
joined the Aunite Group Corporation. 97 offices were 
opened in 40 countries. The schedule service for 
partners was developed and launched. Aunite.com 
website as well as an intuitive user interface was 
modernized. The Aunit Rally Trader Contest was 
launched.

The use of the Aunit tokens was enabled for all affiliate 
programs. The multicurrency trading advi-sor 
BlackRockBot was launched. The Bot installer of 
robots was developed and launched. The Aunite Group 
promotional store was launched. The corporation 
participated in the forum “Block-chain life 2019”, held 
in Moscow. The new course “Financial Literacy” was 
launched. The issuing system for AutoCashBack cards 
was improved by automating the business process. The 
first Corporate tour to Turkey took place. The 3rd 
Mediterranean cruise endorsed by the company’s 
president took place with 72 participants. They visited 
Italy, Croatia, Greece and Albania. The training 
tutorials on projects and products of the corporation 
were launched. The Interregional Fo-rum in Moscow 
was held from December 9 to 15. A new mobile 
application with the Aunit wallet was launched. The 
new billing center GSM Corporation started its 
operation. The crypto trading tutorial called 
"Aunit-Box" was launched. The Premium program saw 
the light. The new corporate direction "Clothing and 
Style" with the online clothing store was opened. 
More than 2,500,000 us-ers are now registered in the 
system.

Functionality of registrations, transfers and payments 
are being implemented through the QR code. Opening 
of an official representative office in Europe. Launching 
a system of auto-recruiting new partners. 
Implementation of updated sales funnel. Launch of an 
online marketing course aimed to enhance the 
performance of personalized landing pages. Launch of 
an automated, step-by-step training system (autotest). 
Expanding payment options for services.

Q2 2020

Q1 2020

Modernization of the Academy of Beauty and Health, 
launch of a new product. Improvement of ordering and 
delivering processes through implementation of the 
one-click purchase and delivering from the central 
warehouse. Modernization of corporate mobile 
communications, introduction of new tariff options, 
connection of new mobile operators. Launch of the 
AUNIT exchange service through SellMarket. Launch 
of training courses for the Premium Program. The 
release of the sponsor robot. Participation in the forum 
"Blockchain life 2020", held in Moscow. Celebrating 
the 6th anniversary of the corporation in Turkey. 
Holding an international forum.

Expanding the product range of the Academy of 
Beauty and Health. Introduction of Corporate Mobile 
Payments with Aunit tokens. Enabling payment for the 
products of the Academy of Beauty and Health  with 
Aunit tokens. Modernization of the mobile application, 
integration with the AutoBonus and Wulet programs, 
creation of a single application.

Q4 2020

Q3 2020

Enabling payment for the BlackRockBot multicurrency 
trading adviser with Aunit tokens. Enabling rewards 
and cashbacks in the form of Aunit tokens, complete 
disconnection of the electronic ru-ble. Starting an 
online store. Connecting 15,000 subscribers to 
corporate mobile communications. Launch and 
relocation of a new main website. Holding the 4th 
cruise endorsed by the company’s president in the 
UAE. Improving the AUNIT's liquidity and 
valorization.
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Vitali Maldashou
Aunite Group  Global Business Development

•  Bachelor's degree of the Baruch School of Business (City 
University of New York) in audit and finance. A Master's degree of 
the University of La Laguna, Spain. 
in conference interpreting

•  Business record: 
PricewaterhouseCoopers (financial audit)
Clock business (sales/management)
English First (a business English tutor)
Freelance market (translator, consultant, event organizer)
Crypto-reporter.com (editor/partner)

•  Speaks English, Russian, Spanish, Polish 

TEAM

Nikita Nikitin
Head of Aunite Group Vice Chairman

• Administration Office Head;
• 8 years of management experience.

Yuri Kolpakov
Head of Aunite Group Beauty and Health Academy

• Psychophysiologist, certified Gestalt therapist EAGT, medical psy-
chologist;

• Head of Psychophysiology Center, Psychology and Speech Corre-c
tion “Alpha”;

• Author of training seminars “The adaptation of Electroencephalog r  a -
phy studies” for doctors, psychologist and speech therapists;

• More than 5-year experience in the neurological clinic;
• More than 8- year experience of working with children with a delay 

of psycho-speech development;
• Specializes in children and adolescents psychotherap y  .

Maksim Levashov
Internet Marketing Specialist

• Internet Marketing Specialist with more than 8-year experience;
• Advertising, landing page development and web analytics specialist;
• Yandex.Direct, Google Adwords and Google Analytics Certified specialist;
• Developed and launched from scratch websites for more than 20 businesses;
• Set up and launched ad campaigns for more than 100 customers;
• In 2010, he founded his own Internet marketing agency.

Pavel Eliseev
Marketing Specialist

Timur Akhmedjanov
I-Link CEO, WorldSkill International, Agency
for  Strategic Initiatives and Cyber Russia expert

Sergey Sukhanov
Blockchain developer, WorldSkill International, 
 Agency for Strategic Initiatives and Cyber Russia expert

• More than 10 years of experience;
• Master’s Degree in Business Administration and Marketin g.

• Entrepreneur, startupper, investor;
• More than 18 years of entrepreneurial experience in the spheres 

of auto business,  construction, insurance, production, catering and IT.

Evgeny Schelkonogov
CEO
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Successful experience in the financial markets since 2009. Founder of the International 
Cryptotrading Academy "Super Margin". A professional trader, financial manager, analyst, 
coach, consultant, and trading mentor, practicing expert in trading systems. Armen is reading 
lectures at the Higher School of Economics, RANEPA, RUDN, Dubna and other universities. 
He is a speaker at major events dedicated to bloсkhchain technology and crypto trading. 
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